


Серенады Севастополь 

исполняют 
на митингах 


На свой 
семейный 
вечерѣ 
собрались те, 
чей вес за 100 кг. 




Севастополь не самый доро¬ 
гой город. В ценах даже 1993 
года. «Надеть» и «поесть» 
для «широкой общественно¬ 
сти» здесь заметно доступнее, 
чем, например, в Ялте нлн 
Симферополе. 

А «дороговизна» сердечной 
к нему привязанности бьет не 
по карману — по нервам. И 
сравнить любовь к этому го¬ 
роду можно, пожалуй, только 
с любовью к Москве, «столице 
нашей Родины», да к Киеву— 
♦ матери городов русских». 
Не спутать бы только эту лю¬ 
бовь с метражом симпатий к 
двум презилеитам 

Осуждать тех, кто путает — 
севастопольцы они или горя¬ 
чие его патриоты с вологод¬ 
ской пропиской,— трудно. По¬ 
тому, вероятно, что нелегко 
разграничить любовь и непри¬ 
язнь даже тем, кто доказывает 
свою правду на городских ми¬ 
тингах. И прав из них каж 
дый, и не прав через одного. 


уж они четко, мол, понимают,' 
что без Союза нам не вы¬ 
жить) уже подписали согла- 
• шение об экономическом со¬ 
трудничестве. Но Ельцин и 
Кравчук, дескать, знают: в 
новом союзе им места не бу¬ 
дет, да еще и осудить могут за ' 
антиконституционный раз¬ 
вал СССР вопреки воле на- . 
рода, высказанной на референ¬ 
думе 17 марта 1991 года. 

, До суда, наверное, дело • 
не дойдет И до «Союза неру¬ 
шимого республик свободных» 
в обозримом будущем, вероят- ? 
но, тоже. Дойдет ли до того, . 
что в Севастополе не будет ; 
проблем с пресной водой — | 
большинство жителей города , 
волнует, думается, все же ост-. ; 
рее. Как и то, за какие деньги " 
это случится. За советские. ? 


•О 

, уже отделялся, 
нас е вами — русских, ка¬ 
захов, украинцев, латышей — 
всех. Сегодня, вступив во вто¬ 
рой по счету этап обособлен¬ 
ности, но уже политической, 
об этом мало кто вспоминает. 
Тогда, стараясь сохранить во¬ 
енные ли секреты, вареную ли 
колбасу он вдруг стал не 
очень открытым городом. По-, 
ди ка сейчас ѵпомни. что 
Севастополе после отдыхаю¬ 
щих убывало быстрее: воен¬ 
ные тайны (не самого секрет¬ 
ного и мощного из флотог 
Союза) или продукты питания 
(не самые лучшие в СССР по 
качеству). Но посте введения 
въезда по пропускам в городе 
стало заметно чише на ули¬ 
цах и просторнее в очередях. 
О соблюдении на ЧФ режима 
секрет нести (на сколько про¬ 
центов он вырос) судить труд¬ 
но: обороноспособностью Ро¬ 
дины на базарах торговать бы¬ 
ло непринято. Ею торгуют 
сегодня ня политических рын¬ 
ках. Делится все-таки флот 

** ТУТГ ТТЛ Ч Л ПТТ»Т»Л П 9 Рл I»»» л ЧП • «А 


® 10 сентябре 1993 


Клуб толстяков *Роб\ін-І о- 
бин» провел очередную ве¬ 
селенькую акцию — «С емгй — 
ный вечер у Бобина ». Веіер 
был посвящен приятном уі и 
полезному одновреленно. Во- 
первых, у московскія толстя¬ 
ков появился свой печатный 
орган — •Робин-БоАін пени». 
Во-вторых, публике и прессе 
был представлен муіей Роби¬ 
на. Все экспонаты, кік нас за¬ 
верили. подлинные. 

Толстяки — люди не злые. 
Они даже задержали на не¬ 
сколько минут с открытием 
вечера: •Звонила пресса, они 
опаздывают и просили их по¬ 
дождать». Фотограф •КП», 
сам человек внушительных 
габаритов и в придачу член 
клуба, попробовал возмутить¬ 


ся: *Пресса уже здесь. А кто 
не успел, виноват сам». На 
[ эго ему был дан совет не тра¬ 
тить нервы по пустякам. 

Веселились как могли. Пос¬ 
ле осмотра музея корреспон¬ 
денты »КП» остались с твер¬ 
дым убеждением, что Робин 
до сих пор живее всех живых. 
На это указывали многочис¬ 
ленные письменные свиде¬ 
тельства типа: 

Он с детских лет мечтал 
о том. 

Чтоб на родной земле 
Ел человек все, что хотел, 
И не был в кабале. 


с" г Впрочем, дело Робина чле¬ 
ны клуба выполняют неукос¬ 
нительно. Деньги от продажи 
филипповских, булок, как го- 


Толстяк 


дело тонкое 





Щ 


( 


ворят, пойдут на благотвори¬ 
тельные цели. 

Мероприятие носило камер¬ 
ный характер. Когда прези‘ 
дент клуба Мария Слобод¬ 
ская сказала о том', что •Ро¬ 
бину* помогает Ю. Лужков, 
у корреспондентов *КП» воз¬ 
ник логичный вопрос. Сам 
Юрий Михайлович не состоит 
ли в членах клуба ? М. А. Сло¬ 
бодская ответила, что членст¬ 
во — дело сугубо личное, в 
клубе много людей, *занима¬ 
ющих определенные должно¬ 
сти», но разглашать их имена 
не стоит. 

Астролог Тамара Глоба 
заявила, что быть толстя¬ 
ком — эго не только интерес¬ 
но, но и полезно: звезды бла¬ 
гоприятствуют им. 

Поэт В. Вишневский повесе¬ 
лил публику специфическими 
стихами: 


О. мы опять поедем к бабам. 
Беспрецедентным по 

масштабам. 


Оказывается, перед трапе¬ 
зой у толстяков есть хорошая 
традиция — собрать деловые 
предложения в помощь со¬ 
братьям по размерам. После 
лекции специалиста из инсти¬ 
тута питания предложение 
было одно — пройти в сосед¬ 
ний зал. Один очень извест 
ный артист пришел в гости из 
начально с этим предложени¬ 
ем. Но был, видимо, ограни¬ 
чен во времени и покинул 
клуб довольно быстро. 

Шампанское, пирожные, ог¬ 
ромный торт... Ерунда, что 
толстяки любят покушать 
Больше они любят угощать 
Худые в массе своей журна¬ 
листы показали высокий 
класс в уничтожении •халя¬ 
вы». Некоторые из них, кста¬ 
ти, изъявили желание немед¬ 
ленно вступить в клуб *Ро- 
бин-Бобин». 

— Моральное право быть 
толстым имеет каждый ,— зая¬ 
вила Мария Слободская 


Серафим БЕРЕСТОВ. 


Видимо, он спешил еще на 
одну презентацию... 


Фото из журнала «Домовой* 
I фиі 


и Андрея Филатова, сменив- 
• шего фотонамеру на пи¬ 
рожное 


Сыны России — 
чьи-то сыновья 


*ИЗ ПОСЛЕДНЕЙ ПОЧТЫ 


К вам обраиІФотся матери ' 
военнослужащих, 'проходящих ; 
службу территории Аджа¬ 
рии. Нет бддьше сил терпеть » 
и ждать. ПоЫел девятый месяц | 
службы наших сыновей, а они ’ 
до сих пор получают наши 
поздравления с Новым годом. ^ 


Мы, матери, тоже получаем 


письма от случая к случаю 
(когда кто-то вывезет их в 
Россию). Неужели нельзя ор¬ 
ганизовать полевую почту, как 
это было раньше? 

Быть может, наше обраще¬ 
ние поможет министрам вспом¬ 
нить о военнослужащих, про¬ 
ходящих службу за предела-; 
ми России? ,і 

25 подписей. /г 

ж Тольятти. 

$*• 


Ж о 


Сыну моему выпало слу¬ 
жить в Тихоокеанском флоте. 
А просьба моя вот какая. 
Пусть ваш корреспондент под 
видом «дембеля» проедет в 
поезде от Владивостока до Мо¬ 
сквы этой осенью. Будет о 
чем написать. 

Ребята, приехавшие этой вес¬ 
ной с Дальнего Востока, та¬ 
кое рассказали об этом путе¬ 
шествии— не приведи Бог. 
Сорок «дембелей» в Хабаров¬ 
ске избили, когда те три дня 
сидели в ожидании билетов. 
А били те, кто принципиально 
не пошел служить, за то, что 
эти сорок отслужили. Поехали 
домой только шестеро, осталь¬ 
ные попали в больницу. 

И еще просьба к вашему 
корреспонденту в Приморье: 
задайте вопрос командова¬ 
нию, как они собираются от¬ 
правлять домой два призыва 
этой осенью, могут ли ребята, 
честно отслужившие свои 2 и 
1,5 года, рассчитывать на по¬ 
следнюю заботу своего выс¬ 
шего руководства? Или их сно¬ 
ва выпроводят за пределы ча¬ 
стей с проездным билетом на 
поезд. 

Н. ИВАНОВА. 

' Москва.. 


/ В газетах я прочла сообще¬ 
ние, что в «горячие точки» 
российских призывников те¬ 
перь будут посылать только по 
их собственному желанию и с 
разрешения родителей. Это 
известие успокоило меня, да и 
многих других солдатских ма¬ 
терей. 

И вдруг я узнаю, что моего 
собственного сына перевели в 
так называемую дивизию «ми¬ 
ротворческих сил» (официаль¬ 
но она дислоцируется на тер¬ 
ритории России), но оттуда, 
после учебы, подразделения 
постоянно отправляют в горя¬ 
чие точки: Таджикистан, Мол¬ 
дову, Карабах, Но ведь с по¬ 
мощью такой казуистики при¬ 
каз министра обороны, это 
действия вопреки воле мате¬ 
рей, зачастую против желания 
самих ребят. Если бы они шли 
на защиту России от нападав¬ 
шего врага — здесь бы мате¬ 
ринские сердца крепились и 
молчали. Но ведь их опять 
бросают, как щепки, в огонь 
борьбы за власть в чужих те¬ 
перь государствах непонятно 
каких политиков. Кого они там 
должны защищать? И почему 
должны? Кто это решил? По 
какому праву принимаются ре¬ 
шения, определяющие жить 
или не жить нашим сыновьям? 

В. ХАВАНОВА. 

Московская область. 


А В ЭТО ВРЕМЯ 


Газета «Вечерний Тбилиси» 
сообщает о том, что ко¬ 
мандование российских 

войск, дислоцированных в 
Грузии, обратилось ші Кабинет 
министров Грузии с письмом, 
согласно которому числящиеся 
за этими войсками квартиры 
самовольно занимают грузин¬ 
ские военнослужащие. «Судя 
по сведениям военной проку¬ 
ратуры Грузии, сегодня неза¬ 
конно занято 130 квартир, а 
выселено незаконно занявших 
семей уже 18». 


тр без чемоданов, 


с портфелем 


Министру Сергею 
Глазьеву — 32 года. 
Прошение 
об отставке он 
подал через семь 
месяцев после 
своего назначения. 



ре какая-то часть доходов. 
Нам не оставалось ничего 
иного, как ужесточить конт¬ 
роль за экспортом. Для этого 
мы самостоятельно начали 
вводить автоматизированную 
систему контроля за вывозом 
сырья. Предприятия, которые 


скую акцию оцениваем с эко¬ 
номической точки зрения. 
Экономические санкции про¬ 
тив кого бы то ни было — 
обоюдоострое оружие, можно 
и самим пострадать. Поэтому 
мы осторожничаем. А у 
МИДа — свой круг проблем, 
которые тоже надо решать. 
Поэтому некоторые противо¬ 
речия между МВЭС и МИДом 
неизбежны. Но последнее сло¬ 
во всегда остается за прези¬ 
дентом и премьер-министром. 


— Тем самым вы фактически 
отрицаете возможность прове- 
сения политики двойного стан¬ 
дарта. А те же Соединенные 
Штаты Америки, другие страны 
Запада вовсю используют этот 
принцип: политики запрещают 
торговлю оружием, а предпри¬ 
ниматели торгуют вовсю. Иран, 
смажем был вооружен преимѵ- 
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щих убывало быстрее: воен¬ 
ные тайны (не самого секрет¬ 
ного и мощного из флотог 
Союза) или продукты питания 
(не самые лучшие в СССР по 
качеству). Но после введения 
въезда по пропускам в городе 
стало заметно чище на ули¬ 
цах и просторнее в очередях. 
О соблюдении на ЧФ режима 
секретности (на сколько про¬ 
центов он вырос) судить труд¬ 
но: обороноспособностью Ро¬ 
дины на базарах торговать бы¬ 
ло непринято. Ею торгуют 
сегодня на политических рын¬ 
ках. Делится все-таки флот 
или не делится? Если «да», то 
на сколько? Если «нет», то за 
какие уступки? 

О 

Делят все чаще на площа¬ 
дях. Или не делят. Тут уж 
смотря чей митинг. Под 
российским флагом. Андре¬ 
евским и военно-морским 
СССР — не делят. Под желто¬ 
голубым украинским — «еще 
и останется». Простые и доб¬ 
рые, когда порознь, люди. Те, 
что раньше делили только са¬ 
мих людей: на местных и от¬ 
дыхающих Теперь — наэлект- 
ризованно, а подчас и озлоб¬ 
ленно — город и флот. «Дайте 
мир этой земле», «Севастополь 
никогда не был городом- 
безумцем*. Под добрыми ло¬ 
зунгами, писанными доброй 
рукой. Все вместе Но с жар¬ 
кими ртами. Опасно жаркими. 

А потом, не в силах успо¬ 
коиться сразу от невозможно¬ 
сти «за один присест» дока 
зать свою правду, расходятся 
по отстроенным после послед¬ 
ней войны домам. И до тош¬ 
ноты к жизни обжитым «ком- . 
муналкам» Их сейчас в горо- 1 
де-герое 1920. Если считать, 
что в год их становится на . 
б—8 меньше, то через четверть 
тысячелетия не станет совсем. 
Чьим тогда будет Севасто¬ 
поль? 

О 

Некоторые утверждают: со- 
четским. И вполне нешутейно 
призывают бороться за воз¬ 
рождение Союза. Как В. Рома¬ 
нов, например, — председа¬ 
тель орт комитета Союза тру¬ 
дящихся Севастополя, член 
горкома Соппартин Украины. 

И аргументирует свою пози¬ 
цию на страницах газеты ЧФ 
♦ Флаг Родины» вполне ло¬ 
гично. Главы правительств (а 





с портфелем 


это смотрит проще: «Дайте 
нормально жить*. И верит, 
что все «у тряседся», как 
«утряслось» с появлением 
жвачки в свободной продаже, 
«чартеров» в Турцию в свобод¬ 
ном плавании и свободы пе¬ 
чати в липе «Спид-инфо*. 

Но как похожи мы все — 
молодые, седые, энергичные и 
от этой как бы жизни устав¬ 
шие. Всем н м не хочется вое¬ 
вать на кухне кастрюлями и 
доводами на митингах. Всем 
нам одинаково жаль милицию, 
отстоявшую в одном Севасто¬ 
поле свыше 3000 постосмен в 
оцеплении, тех, кто «за*, и 
тех, кто «против»,— она бы, 
родимая, лучше бандюг лови¬ 
ла. А мы бы спокойно про¬ 
шлись по Большой Морской— 
без знамен и лозунгов. И об¬ 
суждали бы только виды на* 
урожай в винсовхозе «Золотая 
балка» — без страха испить 
горькую чашу разочарования. 
Не в вине — в политиках. 

Эдуард ДОЛЯ. 


Кажется, 
одной таможней 
будет меньше 

В Алматы прибыл Виктор 
Черномырдин. Вчера в 10 утра 
ті вместе с Назарбаевым тор¬ 
жественно открыл Дни куль- 
. і ры России в Казахстане. И с 
того дня весь месяц в мест- 
і ых театрах и дворцах будут 
•дти спектакли Малого театра, 
ольшого, концерты Плетнева, 
Спивакова и других россий¬ 
ских звезд. 

Л Назарбаев с Черномырди¬ 
ным вечером улетели в Кокче- 
тав Там пройдет очередная * 
встреча руководителей грани- ** 
чащих между собой областей , 
России и Казахстана, по неко¬ 
торым данным, уже в октябре . і 
могут быть сняты таможенные 
посты на казахстанско-россий- 
-'тй гоанице. *■*-*•» 

Евгения ДОЦУК. 
(Наш корр.). 


Процесс ГКЧП: 
первая победа 

Похоже, следователи рос¬ 
сийской прокуратуры не наме¬ 
рены больше мириться с чрез¬ 
вычайно вольным обращением 
с ними прессы. Примером та¬ 
кого обращения была и статья 
в газете «Подмосковье»» от 19 
июня Автор статьи Б. А. Кур¬ 
кин обвинил заместителя на¬ 
чальника отдела Генеральной 
прокуратуры РФ Юрия Яика- 
нсв о * применении незакон¬ 
ны* «методов следствия в от¬ 
ношении *пенов ГКЧП. 

Прокурор не стерпел такого 
оскорбления и подал в суд. 
Краснопресненский народ¬ 
ный суд города Москвы под¬ 
держал его иск, обязав от- . 
ветчика — журналиста Курки¬ 
на выплатить Ликанову 
250 тысяч рублей компенса¬ 
ции. Газета обязана опублико¬ 
вать опровержение. ^ 

/• - 

* Дмитрий БАБИЧ. 


роль в эк 
иии возглавляемой мною пра¬ 
вительственной делегации, пе¬ 
речеркнувшем огромную под¬ 
готовительную работу МВЭС 
и подорвавшем авторитет Рос¬ 
сии в странах Африки. 

Нет также и связи между 
этими конкретными людьми и 
борьбой мафиозных структур 
за власть в тексте моего за¬ 
явления. Это же относится и 
к упоминанию комиссии под 
председательством Ю. Калмы¬ 
кова. В тексте достаточно чет¬ 
ко разделены изложение при¬ 
чин ухудшения условий моей 
работы на посту министра и 
описание конкретной ситуа¬ 
ции, вынудившей меня подать 
прошение об отставке. 

— ‘Сергей Юрьевич, согласи¬ 
тесь. выглядело все это несколь¬ 
ко странно: только пошли раз¬ 
говоры о вашей отставке, даже 
увольнении за грубейшие нару¬ 
шения в работе МВЭС, как вы 
улетаете в Африку. Ведь именно 
так истолковали ваш отъезд не¬ 
доброжелатели... , ■> 

„ ' % 

"» — Было распоряжение пре 

мьер-министра, визит готовил¬ 
ся давно, в Африке была пе¬ 
редовая группа, никакого сек¬ 
рета из поездки мы не дела¬ 
ли, ее сроки были определе¬ 
ны распоряжением и широко 
известны. Поэтому привязы¬ 
вать вылет к моменту обви¬ 
нений в мой адрес можно, 
лишь преднамеренно искажая 
факты. Понимаете, надо от¬ 
делять чисто бюрократические 
интриги, о? которых, кстати. 


— _ ■•«■ѵьіп іо с С Г п ѵі пс/ісгц/івпиі 

не свободно любое правитель- и не вполне легального экспор- 
ство, от настоящей работы. В та - 


Министру Сергею 
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своего назначения. 
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— Однако вы обладаете та¬ 
ким объемом информации, что 
могли бы без труда нейтрали¬ 
зовать очень многих влиятель¬ 
ных деятелей. Просто хотя бы 
намекнуть им на существова¬ 
ние такой информации... 

— Сбор компромата не яв¬ 
ляется нашей задачей. Теку¬ 
щую информацию, которую 
мы собираем для выполнения 
своих задач, предоставляем 
только тем, кто имеет право 
ее получать. К нам приходит 
очень много поручений, неко¬ 
торые из них иногда пытают¬ 
ся трактовать как проявления 
личной заинтересованности, 
попытки давления. Но обычно 
за получаемыми официально 
поручениями стоит государст¬ 
венная необходимость, и мы 
обязаны их исполнять. Если 
же есть сомнения в целесооб¬ 
разности, то я обязан напи¬ 
сать докладную руководству. 

— Случалось? 

— Видите ли, если речь 
идет о нарушениях, выявлен¬ 
ных собственными силами, то 
мы обращаемся в отделы пра¬ 
вительства, Контрольное уп¬ 
равление, администрацию 
Президента, передаем дела в 
прокуратуру. Пока не прове¬ 
дено расследование, я бы не 
хотел по этому поводу рас- 
простра кяться. 

— И все-таин: у вас есть свои 
представительства за рубежом, 
прочие источники информации. 
Вы могли бы сильно уменьшить 
потери России от нелегального 


— Да, в прошлом году так 
и было. 

— Вы не могли бы оценить 
размеры теневого экспорта? 

— Достоверно об этом мо¬ 
жно судить только по резуль¬ 
татам разовых проверок типа 
операции «Трал» и на основа¬ 
нии экспертных оценок. Могу 
лишь сказать, что фантасти¬ 
ческие цифры, которыми ча¬ 
сто оперирует пресса, не от¬ 
ражают достоверно истинные 
масштабы контрабанды и ута¬ 
ивания валютной выручки. 


данном случае интересы дела 
были принесены в жертву ин¬ 
тересам и амбициям отдель¬ 
ных людей, воспользовавших¬ 
ся политической конъюнкту¬ 
рой. Последняя складывается 
под влиянием многих факто¬ 
ров и, конечно, не определяет¬ 
ся давлением преступных 
групп, инструменты которого 
совсем другие — подкуп, шан¬ 
таж, угрозы. 

— А лично вам угрожали? 


— Естественно, мы это де¬ 
лаем в пределах своих полно¬ 
мочий. Но в принципе конт¬ 
роль за соблюдением законо¬ 
дательства — дело других ве¬ 
домств: Таможенного комите¬ 
та, министерств безопасности, 
внутренних дел и так далее. 
Если кто-то занимается кон¬ 
трабандой, то мы можем толь¬ 
ко довести эту информацию 
до таможенного комитета и 
Министерства безопасности... 

•— Напрямую — нет. Хотя — И тем не менее Эстония, 
информация кое-какая посту- не имея своих цветных метая. 

__ *Ѵт . ^ лов. стала крупнейшим экспоо. ) 

пает. Но прямому лавлепшз топом к;с на рынке Европы. * 


— Но Россия уже основатель¬ 
но подорвала мировой рынок 
цветных металлов, например, 
алюминия; частные фирмы и 
фирмочки гонят на экспорт ми¬ 
неральные удобрения. лес. 
уголь, все. что угодно, вплоть до 
стратегического сырья. Обога¬ 
щенный уран, цезий, стронций, 
даже об оружейном плутонии 
ѵже говорят как о товаре, назы¬ 
вают точные расценки. Что-то 
надо с этим делать? 

. — Если отбросить преуве¬ 

личения и нопыткн сделать 
сенсацию на горячем материа- 
ле, то останется не так уж 
много достоверно известных 
фактов такой «торговли* в 
текущем году. Вся работа 
МВЭС в последнее время на¬ 
целена на то, чтобы прекра¬ 
тить бесконтрольный, демпин¬ 
говый выброс российских то¬ 
варов на мировой рынок. 
Главное направление, через 
которое бесконтрольно уходи¬ 
ло сырье в прошлом году,— 
вывоз его в ближнее зарубе¬ 
жье, для чего фактически не 
требовалось лицензий. А даль¬ 
ше значительная его часть 
реэкспортировалась почти без 
препятствий. Стоило нам вве¬ 
сти единую систему лицензи¬ 
рования экспорта как в ближ¬ 
нее, так и в дальнее зарубе¬ 
жье (а произошло это в ок¬ 
тябре прошлого гола), как вы¬ 
воз резко сократился. И это 
хорошо видно по рынку цвет¬ 
ных металлов, где цены сра¬ 
зу начали стабилизироваться. 

— Но в то же время многие 
ВОссийские регионы начинают 
вводить свои правила: Дальний 
Восток, автономии... Как быть? 

— Пока у нас таможенная 
политика едина. И она не 
может быть другой в целост¬ 
ном государстве. Если на од- і 
кой территории действуют ] 
разные таможенные правила, 8 
то это уже разные экономиче¬ 


ские территории. Здесь мы 
занимаем очень жесткую по¬ 
зицию по отношению к тем 
главам регионов, которые хо¬ 
тели бы получить права на 
выдачу лицензий и на полу¬ 
чение таможенных пошлин. 
Только через систему уполно¬ 
моченных МВЭС можно полу¬ 
чать лицензии на экспорт. 

— А Татарстан? А Чечня? 

— Таможня у нас одна, хо¬ 
тя есть много нормативных 
актов, противоречащих рос¬ 
сийскому законодательству. 
Таможня должна пропускать 
только те грузы, которые 
идут с нашей лицензией, брать 
тариф, установленный Рос¬ 
сией. Попытки незаконно 
удержать часть таможенных 
пошлин в своем бюджете, 
так же как и отказ от плате¬ 
жей в федеральный бюджет, 
иначе как преступлением не 
назовешь. В целом же нам 
пока удается вести единую 
внешнеторговую таможенную 
политику. 

— Регионы и организации ча¬ 
сто обращаются в правительст¬ 
во с просьбой о предоставлении 
льгот. Вы должны были с ними 
разобраться — было такое рас¬ 
поряжение президента. Есть ре¬ 
зультаты? 

— Многие регионы и пред¬ 
приятия не смогли вразуми¬ 
тельно объяснить, как они ис¬ 
пользовали льготы. Перечис¬ 
лять их долго — скажу лишь, 
что свыше ста «льготников* 
лишились права на благоск¬ 
лонное отношение к ним со 
стороны государства. А сей¬ 
час, после принятия закона о 
таможенном тарифе, прави¬ 
тельство вообще ме имеет пра¬ 
ва давать льготы, если они 
выходят за рамки бюджета. 
На практике это означает, что 
мы просьб о послаблении та¬ 
моженного режима уже не 
рассматриваем. 

— О жестности МВЭС вооб¬ 
ще ходят легенды среди мак тра¬ 
диционных так и новых экспор¬ 
теров. Вот к накануне скандала 
с вашим заявлением об отстав¬ 
ке вы отлучили от внешнетор¬ 
говой деятельности большое ко¬ 
личество фирм Именно это ре¬ 
шение. говорили многие специа¬ 
листы. и послужило поводом для 
вашего устранения. В чем суть 
ваших нововведений? 

— Сырье вывозим, а дохо-^ 
ды от экспорта оседают не- ? 
известно где. По крайней ме¬ 


ре какая-то часть доходов. 
Нам не оставалось ничего 
иного, как ужесточить конт¬ 
роль за экспортом. Для этого 
мы самостоятельно начали 
вводить автоматизированную 
систему контроля за вывозом 
сырья. Предприятия, которые 
хотели бы продления своих 
полномочий в качестве экспор¬ 
теров, должны полностью пе¬ 
ред нами открыться. То есть 
где, кому, чего, сколько и по 
какой цене продано; наличие 
капитала, в том числе и ва¬ 
лютного. Это наше главное 
требование — полная проз¬ 
рачность работы, включая до¬ 
ступ к банковским счетам. 

— Даже если эти счета в Же¬ 
неве или Торонто? 

. — Это не имеет значения. 
Все счета, через которые идут 
внешнеэкономические опера¬ 
ции, по стратегически важ¬ 
ным сырьевым товарам, долж¬ 
ны быть под контролем госу¬ 
дарства. Кстати, это требова¬ 
ние не пугает серьезные фир¬ 
мы, работающие честно,— 
очень многие традиционные 
экспортеры уже перерегистри¬ 
рованы. Мошенников, конеч¬ 
но, отпугивает. 

Кроме того, мы не регист¬ 
рируем в качестве участни¬ 
ков внешнеэкоиомических свя¬ 
зей те предприятия, которые 
обзаводятся титулом «спец¬ 
экспортера* только ради пре¬ 
стижа, дескать, они солидная 
фирма с выходом на внеш¬ 
ний рынок. На самом деле у 
них ни опыта работы, ни ква¬ 
лификации. Таких мы отсеи¬ 
ваем. 

— Наверное, приходится стал- 
ниааться. с сопротивлением не 
только самих предпоинимате- 
лей. но и тех. чьи заказы они 
выполняют? У разных мини¬ 
стерств и ведомств — разные 
интересы. Скажем, для эконо¬ 
мики было бы очень полезно 
выполнить в полном объеме пре¬ 
словутый индийский контракт 
на поставну ракетных двигате¬ 
лей. а Министерство иностран¬ 
ных дел видит в этом поепятст- 
вне для улучшения россинско- 
америнанских отношений... 


— Противоречия обязатель¬ 
но возникают, такова жизнь, 
важно, чтобы в конце концов 
было найдено решение, устра¬ 
ивающее все стороны. Если 
же какое-либо ведомство, пре¬ 
небрегая кооперацией с дру¬ 
гими заинтересованными сто¬ 
ронами, зарывается в своих 
ведомственных интересах или 
амбициях, то правительство 
«отыгрывает назад», восста¬ 
навливает баланс. 

— Но ведь, кроме Индии: есть 
почти аналогичные проблемы с 
Ираком. Ливией. Югославией. 
То есть ваши противоречия с 
МИДом приобретают характер 
хроничесного заболевания. 

— Наоборот: болезнь — это 
когда застой и всеобщее со¬ 
гласие. Наша задача состоит 
в одном — создать наилучшие 
условия для экономического 
роста в России. Мы стараем¬ 
ся увеличивать экспорт гото¬ 
вой продукции, в том числе 
наукоемкой и высокотехноло¬ 
гичной. Такая продукция ча¬ 
сто имеет двойное назначе¬ 
ние, а может оказаться и чи¬ 
сто военной. Мы стараемся 
выйти на зарубежные рынки 
и потому каждую политипе- 


н самим пострадать. Поэтому 
мы осторожничаем. А у 
МИДа — свой круг проблем, 
которые тоже надо решать. 
Поэтому некоторые противо¬ 
речия между МВЭС и МИДом 
неизбежны. Но последнее сло¬ 
во всегда остается за прези¬ 
дентом и премьер-министром. 

— Тем самым вы фактически 
отрицаете возможность прове¬ 
дения политики двойного стан¬ 
дарта. А те же Соединенные 
Штаты Америки, другие страны 
Запада вовсю используют этот 
принцип: политини запрещают 
торговлю оружием, а предпри¬ 
ниматели торгуют вовсю. Иран, 
скажем был вооружен преиму¬ 
щественно европейскими стра¬ 
нами СССР в списке поставщи¬ 
ков вооружений для Хусейна 
занимал далеко не первые строч¬ 
ки по объемам поставок.. 

— Наше правительство име¬ 
ет куда больше рычагов влия 
ния на производителей, боль¬ 
шинство из которых в науко 
емкой промышленности нахо 
дится еще в государственной 
собственности. Можно попро¬ 
сту уволить руководителя 
госпредприятия за нарушения 
международных обязательств. 
На Западе же предпринима¬ 
тель всегда взвешивает, что 
ему выгоднее — нарушить эм¬ 
барго в погоне за сверхприбы¬ 
лью, рискуя попасть под санк¬ 
ции своего правительства, или 
же его соблюдать. Так что 
«двойной стандарт* не всег 
да политика правительства 
той или иной страны. 

— Но все течет, все меняет 
ся: в России тоже появляются 
независимые от государства 
предприниматели. Есть ли у 
МВЭС возможность контролиро¬ 
вать направления их деятель¬ 
ности? 

— Я об этом и говорю: мы 
усиливаем контроль за экс¬ 
портерами, будь это государ¬ 
ственная или частная фирма 
У нас есть банк данных, где 
записаны все выданные ли 
цензин. Единственный в стра 
не, кстати. Он автоматизиро¬ 
ван, продублирован и защи¬ 
щен вполне достаточно. Начи¬ 
ная с сентября, по мере пере¬ 
регистрации экспортеров, мы 
будем получать полную ин¬ 
формацию о движении дохо¬ 
дов от экспорта сырьевых то¬ 
варов. Мы будем иметь . све¬ 
дения о соответствующих 
торговых фирмах. Если нуж¬ 
но, мы собираем данные и за 
рубежом. Так что мы имеем 
реальную возможность актив¬ 
но влиять на экспортно-им¬ 
портную политику страны. 

— Наконец, не могли бы вы 
коротно сформулировать сверх¬ 
задачу своего министерства? 

— Это очевидно: улучше¬ 
ние экономической ситуации 
в стране, создание условий 
для возобновления экономи¬ 
ческого роста. Для этого из¬ 
брано стратегическое направ¬ 
ление — изменить баланс 
внешнеторговых операций, все 
еще преимущественно осно¬ 
ванных на продаже сырья, в 
пользу продукции машиност¬ 
роения. И постепенно, шаг за 
шагом, нам удается изменять 
структуру экспорта. Смотри¬ 
те, цены на наши привычно¬ 
экспортные товары снижают¬ 
ся, а объем экспорта тем не 
менее растет. Наметился за¬ 
метный опережающий рост 
машинно-технического экс¬ 
порта. Это, я думаю, уже 
долгосрочная тенденция. Эко¬ 
номика начала адаптировать¬ 
ся к новым условиям, зара¬ 
ботал новый механизм внеш- 
, ней торговли. , щ 

Федор сизыи; 2 
Евгений АНИСИМОВ: * 
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Поможет выжить «Гербалайф» 



«Гербалайф» придумал муж¬ 
чина, американец Марк Хьюз. 
Его мать, актриса, страдала ма- 
вязчиюй идеей похудеть и 
умерла от истощения в психи¬ 
атрической клинике, когда 
юноше было восемнадцать: 
Хьюз посвятил себя медицине 
и в сотрудничестве со специа¬ 
листом по питанию Американ¬ 
ского центра. аэронавтики 
(НАСА) Ричардом Маркони 
изобрел натуральный продукт, 
состоящий из трав, тыся- 
челетиами известных китайской 
медицине, произрастающих в 
Тибете и ныне — на частных 
плантациях в Калифорнии. 
Хьюз оказался во главе транс¬ 
национальной корпорации 
«Гербалайф», которая на «зо¬ 
лотых страницах» Гиннесса упо¬ 
минается как самая прибыль¬ 
ная компания в мире. И все 


это благодаря не только заме¬ 
чательным свойствам продук¬ 
та, но и принципу его распро¬ 
странения — «из рук в руки», 
от клиента, ставшего дистрибь¬ 
ютором после необходимой 
подготовки,— другому клиен¬ 
ту. Таким образом, абсолютно 
исключается обезличенная про¬ 
дажа через магазины или ап¬ 
теки. Каждый клиент знает 
своего распространителя или 
дистрибьюторскую контору и 
поддерживает с ними контакт 
на протяжении всего курса. 

За 13 лет фирма сумела ор¬ 
ганизовать свои склады в 20 
странах мира и отладить широ¬ 
кую сеть распространения. 
Около года назад «Гербалайф» 
добрался и до нас. В России 
появились свои дистрибьюто¬ 
ры. И надо сказать, многим из 
них в очень короткое время 
удалось сделать приличную 
карьеру и неплохие деньги. 
Продукт обходится клиенту 
в 125—150 долларов. Однако, 
как он ни дорог, его покупа¬ 
ют люди разного достатка. 
Что ж, деньги и здоровье — 
главные страсти человеческие. 

Итак, фирма приглашает к 
сотрудничеству организации и 
частных лиц для распростране¬ 
ния этого уникального амери¬ 
канского препарата. Тел.: (095] 
522-03-41. 

Также возможна продажа 


отдельным клиентам. Тел. в Мо¬ 
скве (093) 399-40-94; в Челя¬ 
бинске —(3512) 41-56-89. 

Комментарий доктора В. В. 
Калашникова; 

— «Гербалайф». Попутно он 
излечивает некоторые серьез¬ 
ные заболевания, например, 
астму, остеохондроз и, конеч¬ 
но, ожирение. В течение ме¬ 
сяца, не отказываясь от при¬ 
вычной пищи, вы прини¬ 
маете эту еду Вскоре почувст¬ 
вуете, что пропал неумеренный 
аппетит и любовь к жирам, жа¬ 
реному, к соли и сахару. Кожа 
Стала эластичной, вес иде¬ 
альным, а беспокоившие вас 
недуги исчезли. Однако пом¬ 
ните, что при бессистемном 
его употреблении без консуль¬ 
таций со специалистом эффект 
может быть обратным. 

Валерия ЛБИНА. 

„.и ПОСЛЕ 


Скажу по секрету: 
«за так » 



не поправишься 

Заболела у нас мама- При¬ 
шел врач, поставил диагноз: 
нарушение мозгового кровооб¬ 
ращения. Лекарство выписал. 
И заверил: купить е^о— 
нет лроблемі 

Маме — 90. И доктор а угол¬ 
ке на рецепте сделал магиче¬ 
скую для любого старика по¬ 
метку — бесплатно! Вот тут-то 
все и началось. Сначала безре¬ 
зультатно обошла ближайшие 
от дома аптеки, потом стала 
бегать от одной к другой по 
соседним районам. И неизвест¬ 
но, до каких пределов расши¬ 
рился бы радиус моих поис¬ 
ков, если бы после недельных 
мытарств добрые люди не ра¬ 
столковали, в чем тут дело. 
Оказывается все в той же са¬ 
мой магически-злополучной 
пометке: как только провизор 
видит слово «бесплатно» — тан 
от ворот поворот. 

Как следует себя вести в по¬ 
добных случаях? Подходишь к 
окошку, спрашиваешь, есть ли 
лекарство—а оно уже есть! — 
и оплачиваешь... стоимость 
«бесплатного» лекарства. 

Так я и поступила, благо, к то¬ 
му времени моя мама уже сама 
выздоровела. 

Людмила МАРИНА. 


Бахус под гипнозом 


^ Алкоголик — он такой опти- 
* мѴст. Уверен, что пьет по сво¬ 
ей собственной воле и столь¬ 
ко, сколько сам хочет. Только 
вот тяжелое получается по¬ 
хмелье. 

В наркологический центр 
.«Дар» вот уже пять лет идут 
за помощью люди, страдаю¬ 
щие от алкоголизма. Слыши¬ 
те — страдающие?!. «Чьи-то 
близкие и не все уже люби¬ 
мые. Побывав на сеансе гип¬ 
ноза, и впрямь подумаешь, что 
специалисты центра добра- 
лись-таки до Бахуса, 

• — «Дар» — единственный 
наркологический центр, име¬ 
ющий патент на печение мето¬ 
дом А. Р. Довженко,— гово¬ 
рит его директор Зоя Иванов¬ 
на Зелинская. Научным руко¬ 
водителем нашего центра яв¬ 
ляется сам автор метода — 
А. Р. Довженко, а сеансы ле¬ 


чебного гипноза проводят чле¬ 
ны его семьи и ближайшие 
учені .,— это уже гарантия 
полного излечения. Но наши 
пациенты и их близкие должны 
знать, что метод этот — не 
чудо. С помощью гипнотиче¬ 
ского воздействия тяга к алко¬ 
голю действительно снимается.' 
Но после лечения начинается 
трезва, жизнь. И в ней нет ме¬ 
ста иллюзиям: подумаешь, 
мол, кодирование, вот выпью 
и посмотрю, что будет.' Один 
приходит, говорит: закодируй¬ 
те на пять лет, другой — на 
десять. Наше главное условие— 
пациент должен сам, добро¬ 
вольно решиться раз и навсег¬ 
да покончить с этим злом. За 
годы работы таких набралось 
около ста пятидесяти тысяч. 

Эффективность метода дей¬ 
ствительно велика — девяно¬ 
сто семь процентов! Здесь го¬ 


товы помочь всем. Поэтому на 
связи круглосуточные телефо¬ 
ны: 222-01-18, 292-66-42, 292- 
65-44, 222-02-13. Больной яри- 
ходит на консультацию, врач 
его обследует и назначает 
день лечения. Консультации 
проводятся ежедневно с Ю до 
16 часов. Дни сеансов лечеб¬ 
ного гипноза — вторник, среда, 
воскресенье с 9 утра. Иного¬ 
родние могут попасть на сеанс 
сразу, как приедут, только для 
этого должны воздерживатьса 
от спиртного в течение двух 
недель. 

И, видно, чудо происходит, 
если этот адрес в Москве — 
Костомаровский пер., 3, Дво¬ 
рец культуры Метростроя — 
так популярен. 

(Проезд: ст. метро «Кур¬ 
ская», выход к магазину «Люд¬ 
мила»). 


В. ЗИНКОВСКАЯ. 


Обнимитесь с дубом! 


Давно известно, что лес • 
классный врач! И, как выясни¬ 
ли специалисты, воздействие 
на нас могут оказывать не 
только живые деревья, но и 
бревна, и даже... мебель. 

Вот только какое? Оказыва¬ 
ется, далеко не каждое дере¬ 
во может стать лекарем. Толь¬ 


ко очень стройное, с прямым 
стволом. А вот прогнутое, с 
двумя-тремя стволами свиде¬ 
тельствует о том, что вы по¬ 
пали в геопатогенную зону. 

Деревья, как, впрочем, и 
люди, способны одни дарить, 
а другие забирать энергию. 
Так* энергию дарят дуб. 


ясень, береза, липа, реже — 
сосна, а «вампирят» — тополь, 
осина, ель, черемуха, ольха, 
маньчжурская береза. 

Больному хорошо подойти 
сначала к дереву, которое за¬ 
бирает энергию, а потом ко¬ 
торое дарит. Но процедуру 
эту лучше не затягивать. 


Ноу-хау 


Казалось бы, стоило горо¬ 
дить лазерную установку для 
такого пустячного дела — 
взятие из пальца крови? Оказы¬ 
вается, стоила Лазерный пер¬ 
форатор для взятия крови га¬ 
рантирует бесконтактность, сте¬ 
рильность, а следовательно, 
исключает опасность зараже¬ 
ния СПИДом и любой другой 
инфекцией. Никакой из суще¬ 
ствующих способов подобной 
гарантии не дает. 

Прибор прост и надежен в 
обращении. Световой импульс, 
посланный перфоратором со 
строго заданной энергией, 
мгновенно формирует опти¬ 
мальную ранку на коже, и па¬ 
циент видит капельку крови 
на пальце. Этот метод исклю¬ 
чает, в отличие от традицион¬ 
ного, необходимость повтор¬ 
ной манипуляции: глубина ра¬ 
ны всегда постоянна и не за¬ 
висел от качества инструмен¬ 
та или навыка лаборанта. 

Прибор, не имеющий анало¬ 
гов » мире, создан Институ¬ 
том общей физики Российской 
академии наук совместно с 
Центром разработки, выпуска 
и эксплуатации лазерной меди¬ 
цинской техники «АСТР» Мин¬ 
здрава России. 

О 

Специалисты АН Украины 
впервые предложили для ин¬ 
дивидуальных потребителей 
устройства, очищающие питье¬ 
вую воду от радиоактивных 
Элементов и ионов тяжелых 
металлов — сорбционный 
фильтр «АГУС». Помимо ради¬ 
ации, фильтр избавляет воду 
еще и от пестицидов, ядохими- 
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ЛЕЧИТЕСЬ НА ЗДОРОВЬЕ! 
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Но лучше не хворайте. А уж если что, совет — рассчитывайте на себя. Ибо, как подсказывает 

жизнь, почти все наши болячки от лени и невежества. 

«Хочешь —стань!» Стань красивым, стань здоровым, стань счастливым! 


Как в аптеке! 


Вот так воскликнешь по при¬ 
вычке для убедительности И 
задумаешься: а так ли уж все 
точно нынче в аптеках? 

Государство из-за отсутствия 
валюты не справляется с по¬ 
ставками медикаментов. 

А тут еще Минздрав предуп¬ 
реждает: качество лекарств ос¬ 
тавляет желать лучшего. 

— Не га« уж все безнадеж¬ 
но,— успокаивает нас директор 
одной из самых известных се¬ 
годня фирм-постевщиков АО 
«Инвакорп» В. И Герман, к 
которому мы обратились за 
разъяснениями.— Ситуацию, на 
мой взгляд, могут сегодня су¬ 
щественно поправить мобиль¬ 
ные коммерческие структуры. 
Что они уже и делают. Такие, 
например, необходимые пре¬ 
параты, как «Фестал» и 
«5-НОК» — государство уже 
давно не поставляло. Наша же 
фирма, изучив спрос, быстро 
этот дефицит ликвидировала. 

— Чем ваше фирма отлича¬ 
ется от подобных, и вообще 
существует лн конкуренция 
между вами? 

— Конкуренция, конечно, 


имущества. Мы в основном ра¬ 
ботаем напрямую с аптеками, 
без посредников У нас свой 
■склад в Москве и компьютер¬ 
ная система /чета По звонку 
клиента информация заносит¬ 
ся а компьютер, и, как прави¬ 
ло, не позднее чем на следу¬ 
ющий день мы сами доставля¬ 
ем продукцию на место. На¬ 
сколько мне известно, такого 
не было даже при централизо¬ 
ванном снабжении, работникам 
аптек приходилось самим ез¬ 
дить на склады. И поэтому не¬ 
удивительно, что клиентов у 
«ас становится день ото дня 
все больше. Мы работаем с 
257 московскими аптеками, а 
также с региональными диле¬ 
рами. В основном проводим 
оптовую продажу. Но, конеч¬ 
но, в исключительных случаях, 
помогаем и частным лицам 


— Сегодня витрины зптеи 
пестрят множеством иностран¬ 
ных этикеток. Как разобраться 
■ них? 


— Лекарства, одинаковые по 
химическому составу и своему 
действию, порей в разных стра¬ 
ну : или у разных фирм-произ- 


карстіа всегда сопровождаем 
аннотацией Да практически 
■се лекарства, закупаемые на¬ 
ми, имеют аннотации на рус¬ 
ском язьже. 

К тому же наша фирма про¬ 
дает медикаменты, уже извест. 
нью в чашей стране и пользу¬ 
ющиеся повышенным спро¬ 
сом,— польские, венгерские, 
югославские, индийские. 

— Качество и цена лекарств, 
какая тут связь! 

— Естественно, я посоветую 
больным покупать лекарства 
дорогие и известных фирм (на¬ 
пример, Сан доз, Алджон, Гла- 
ксо...). Но, согласитесь, не все 
могут это себе позволить На¬ 
ша фирма поэтому идет на за¬ 
купки не самых дорогих, но 
уже известных, апробирован¬ 
ных лекарств, в основном из¬ 
вестных у нас производителей. 

— Претензии по качеству 
случалнсь! 

— До сих пор не было Бьн 
ли случаи неполной ^(омплек 
тации упаковок (буквально па¬ 
ру раз), и мы, естественно, бес¬ 
платно заменили лекарства на 
полностью укомплектованные. 
Тел для оптовых покупателей: 


'ПЕРВОЕ ОБЩЕСТВО 
СТРАХОВАНИЯ ЗДОРОВЬЯ' 


Эффективна помогает больным е: 

■ патологией ух*, горла и носа; 

. косметическими дефектами лица; 
Тел.: (095) 440-57-М 

- последствиями травм конечнос¬ 
тей; 

- заболеваниями артерий и вен 
конечностей; 

• дефектами наружных поповых 
органов 

Тая.: (096) 440-55-10 
Имеется палаты 'люкс*. 
Выдавтея больничный лист. 
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«Я былъ 


лысым » 
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Роскошные волосы — не ро¬ 
скошь, а... срадстао обольще¬ 
ния. Если они есть. 

Центр здоровья и кум туры 
Индии, который открыла а Мо¬ 
скве фирма еЛакшмн — Га¬ 
наш», помог уже не одной 
сотне пациентов. Здесь успеш¬ 
но используется метод воссте- 
ноалеиия и укрепления волос, 
благодаря которому вта фир¬ 
ма буквально покорила изба¬ 
лованные изобилием всяческих 
препаратов и косметических 
средств США, Японию, Норве¬ 
гию, Данию, где «Лакшми-Ге- 
неш» имеет свои представи¬ 
тельства. 

— В основе лечения — це¬ 
лебные свойства травы ни-дэе, 
растущей а высокогорьях Ин¬ 
дии,— рассказывает директор 
фирмы господни Гаиеш.— По 
силе воздействия на организм 
человека она сравнима разве 
что с женьшенем. Препарат иа 
ее основе нормализует функ¬ 
цию жировых желез, улучша¬ 
ет кроаообращение, насыщает 
кожу головы железом. Все это 
способствует быстрому росту 
аолос, изменению их структу¬ 
ры. Естестаеннея пигментация 
яолос усилияается, а образо¬ 
вание седины притормажива¬ 
ется, Более того, ши-дзе омо¬ 
лаживающе воздействует на 
весь организм: исчезают «ме¬ 
шки» под глазами, улучшается 
кожа лица, проходят голояные 
боли. А главное — результат 
лечения заметен довольно бы¬ 
стро, недели через три. 

Среди пациентов центра не¬ 
мало молодых людей. Ведь 
заболевание волосяного по¬ 
крова связаны, по мнению 
специалистов, отнюдь не е 
возрастом, а с нарушением 
литания кожи и волосяных лу¬ 
ковиц. . Улучшить его — значит 
устранить причину неумерен¬ 
ного выпадения аолос. 

Лечение необременительно 
для пациента и заключается а 
применении препарата по схе¬ 
ма. 

— Мы отказываем лишь аб- 
солютно лысым,— продолжает 
Ганеш.— Тут уж, кроме пари¬ 
ка, ничто иа поможет. Но ес¬ 
ли хоть пушок имеется — ис¬ 
пользование нашего метода 
вполне эффективно. Тем бе¬ 
лев, что он, а отлична ет мно¬ 
гих ныне широка применяе¬ 
мых, абсолютно безвреден. А 
о его дешеаизне и говорить 
нечего! Сраените: курс крио¬ 
терапии а столичных клиниках 




































ІОВ * мири, П ППѴІПІГ' 

том общей физики Российской 
академии наук совместно с 
Центром разработки, выпуска 
и эксплуатации лазерной меди¬ 
цинской техники «АСТР» Мин¬ 
здрава России. 

О 

Специалисты АН Украины 
впервые предложили длв ин¬ 
дивидуальных потребителей 
устройства, очищающие питье¬ 
вую воду от радиоактивных 
элементов и ионов тяжелых 
металлов — сорбционный 
фильтр «АГУС». Помимо ради¬ 
ации, фильтр избавляет воду 
еще и от пестицидов, ядохими¬ 
катов, нитратов, даже от вред¬ 
ных бактерий типа холерного 
вибриона. По утверждению 
дегустаторов, вода становится 
не хуже родниковой. 

О 

В Московском диагностиче¬ 
ском центре N5 1 применяется 
отечественный аппарат газо¬ 
разрядной диагностики. Он 
предназначен для получения 
' информации в виде снимков 
коронарных разрядов е поду¬ 
шечек пальцев обеих рук. Ла¬ 
ет оперативную информацию 
о состоянии пациента, а также 
позволяет контролировать ди¬ 
намику терапевтического лече¬ 
ния. Все обследование занима- 
; ет не более пяти минут. 

О 

В.13-й московской клиниче¬ 
ской больнице — даром, что 
число несчастливое,— врачи 
успешно применяют новый ме¬ 
тод обезболивания при опера¬ 
циях. Пациентам не надевают 
усыпляющие маски, не вводят 
обезболивающие препараты, 
а., подключают к ним аппарат 
тан называемого электроим- 
пульеногО воздействия. Он сни¬ 
мает боль так же, как при 
анестезии. Это в первую оче¬ 
редь важно для тех, кто стра¬ 
дает повышенной чувствитель¬ 
ностью к лекарствам и плохо 
переносит наркоз. Возможно, 
что благодара новшеству хи¬ 
рургия. откажется в скором 
будущем от наркотиков во¬ 
обще. 

Народ знал 

чем врачевать 

Лечение суставов и 
остеохондроза. 

Возьмите несоленую свежую 
рыбу, удалите крупные кости и 
прикладывайте на сустав . как 
компресс на ночь в течение 10 
дней, перерыв — 2—3 недели, 
и можно снова повторить. 

Средство для нзялечения 

рыбной кости из горла. 

Рыбью кость из горле удобно 
извлечь при помощи восковой 
свечи Одни конец свечи раста¬ 
пливаете на огне и быстро (по¬ 
ка не застыл) прижимаете к 
торчащему концу кости. Через 
полминуты воск застывает, 
кость в нем закрепляется и 
легко извлекается вместе со 
свечой. 

Бессонница 

Мойте на ночь ноги горячей 
водой. 

Отрезвление мертвецки 
пьяного 

Лежащему на спине пьяно¬ 
му быстро и сильно потрите 
одновременно оба уха ладо¬ 
нями. Прилив крови к голове 
приведет его в чувство, и че¬ 
рез минуту он назовет вам да¬ 
же свой адрес. 


которому мы обратились за 
разъяснениями.— Ситуацию, на 
мой взгляд, могут сегодня су¬ 
щественно поправить мобиль¬ 
ные коммерческие структуры. 
Что они уже и делают. Такие, 
например, необходимые пре¬ 
параты, как «Фестал» и 
«5-НОК» — государство уже 
давно не поставляло. Нрша же 
фирма, изучив спрос, быстро 
этот дефицит ликвидировала. 

— Чем ваша фирма отлича¬ 
ется от подобных, и вообще 
существует ли конкуренция 
между вами! 

— Конкуренция, конечно, 
ость. И это нормально Но у 
нашей фирмы в отличие от 
других — существенные пре- 


иас становится день ото дня 
все больше. Мы работаем с 
257 московскими аптеками, а 
также с региональными диле¬ 
рами. В основном проводим 
оптовую продажу. Но, конеч¬ 
но, в исключительных случаях, 
помогаем и частным лицам 

— Сегодня витрины зптек 
пестрят множеством иностран¬ 
ных этикеток. Как разобраться 
я них! 

— Лекарства, одинаковые по 
химическому составу и своему 
действию, повой в рваных стра¬ 
на: или у равных фирм-произ- 
водителей имеют разные на¬ 
звания. например, яольтарем и 
наклофен. Мы такие ле- 


Сами себе доноры 


Есть в России банк. Самый 
крупный в Европе. Но хранят 
в нем не деньги, в кровь 
Криобани («крио» — замороз¬ 
ка) был создан при Институте 
переливание крови вскоре пос¬ 
ле войны, в 1946 г., когда на¬ 
ши ученые освоили способ со. 
хранение органических тканей 
при помощи жидкого азота. 
Донорскую кровь и костный 
мозг стали замораживать в 


специальных холодильных ре¬ 
зервуарах и хранить в течение 
двадцати лет- С тех пор техно¬ 
логи» практически не измени¬ 
лась, а самих доноров по раз¬ 
ным причинам заметно поуба¬ 
вилось Поэтому а хранилищах 
криобанка некоторые из кон¬ 
тейнеров помечены специаль¬ 
ными кодами. Это «именная» 
кровь, принятая, как багаж, на 
хранение. Ее сдают люди са- 


ТОЧЕЧНЫЙ Ч МЛССАЖ 



Самомассаж рефлексогенных зон помогает: 


'1-ой- при головокружении, шуме в ушах, ощущении неуверенности 
' в себе и страха. 

2- ой - при боли в лобной части головы, носовом кровотечении, 

сильном сердцебиении. 

3- ей - при боли в височной области, мигрени, невралгии тройнич¬ 

ного нерва. 

4- ой - при головных болях в затылке и укачивании в транспорте. 

5- ой - при утомлении глаз, головокружении и болях в лобной части. 

Выполняют точечный массаж подушечкой среднего пальца. 


І.мсііірііа г іи а 


Эксклюзивный дистрибьютор итальянской фарма¬ 
цевтической фирмы ТасЫрЬагта" в России реали¬ 
зует со склада в Москве оптом и в розницу 
высокоэффективное средство для лечения юно¬ 
шеских угрей (акне) и препарат для профилактики 
и лечения атеросклероза, нормализации холесте¬ 
рина в крови. 

Лазерная хирургическая косметология: испаре¬ 
ние вросшего и грибкового ногтя, бородавок, па¬ 
пиллом, рубцов, опухолей кожи, кондилом. 
Обрезание лучом лазера. 

Телефон: (095) 496-31-65, 


Попогѵ дппготовнла Елен» МАЕГГН'Т 0 *' * 


пример, Сандоэ, Апджон, Гла- 
ксо...). Но, согласитесь, не все 
могут это себе позволить На¬ 
ша фирма поэтому идет на за¬ 
купки не самых дорогих, но 
■уже известных, апробирован¬ 
ных лекарств, в основном из¬ 
вестных у нас производителей. 

— Претензии по качеству 
случались! 

— До сих пор не было Бы- 
ли случаи неполной комплек¬ 
тации упаковок (буквально па¬ 
ру раз), и мы, естественно, бес¬ 
платно заменили лекарства на 
полностью укомплектованные. 
Тел. для оптовых покупателей: 
330-25-38. 

Максим ЧЕРНЫШОВ. 



ми для себя, перед сложными 
операциями, просто на случай, 
не дай Бог, трагедии. Такое 
практикуется во всем мире. Но 
в нашей стране за хранение 
крови платят наличными — от 
40 тысяч в год. На Западе же 
подобный вид донорства вхо¬ 
дит в систему медицинского 
страхования, что намного де¬ 
шевле длв пациента. 


для пациента и заключаете» ■ 
применении препарата по схе¬ 
ме. 

— Мы отказываем лишь аб¬ 
солютно лысым,— продолжает 
Ганеш.— Тут уж, крема пари¬ 
ка, ничто не поможет. Но ес¬ 
ли хоть пушок имеется — ие- 
пельзование нашего метода 
вполне эффективно. Тем бо¬ 
лее, что он, в отличие от мно¬ 
гих ныне широко применяе¬ 
мых, абсолютно безвредои. А 
о его дешевизн* и говорить 
нечего! Сравните: курс крио¬ 
терапии в столичных клиниках 
стоит сейчас белее 13 тысяч 
рублей, фотосинтез — почти 
401 Наш курс лечения, рассчи¬ 
танный на месяц, пека не до¬ 
рожа 2,5 тысячи рублей. А 
для тах, кому и эта сумма не 
по карману: людей малообес¬ 
печенных, пенсионеров —и то¬ 
го меньше. Кстати, тем, кто 
сам лично прийти а центр не 
может, расстраиваться но сто¬ 
ит. Центр может выслать про¬ 
парят и подробную инструк¬ 
цию на дом. 

Тел.: (•»*! 174-11-74, 4М-Ю- 
2), 441-92-ОД, 304-45-12, ІИ- 

44-37. 


Снимите очки-велосипед! 


После появления в * Комсомольской правде* рекламы 
самого крупного а России производителя мягких контакт¬ 
ных линз МП іСеверный ветер» в редакцию стали обра¬ 
щаться читатели с просьбой подробнее рассказать об этой 
фирме. На их вопросы мы попросили ответить заместителя 
директора предприятия Дениса Ратникова. 


— Денис, поскопьку у меня 
со зрением тоже есть пробле¬ 
мы, считайте, что я пресле¬ 
дую сегодня м личный инте¬ 
рес... 

— Да и мы, в сущности, то¬ 
же. Такая беседа нам очень 
кстати: есть что сказать и воз¬ 
можным пациентам, и специ¬ 
алистам Тем более что почта 
у нас немалая, количество пи¬ 
сем, звонков постоянно ра¬ 
стет. И чем больше их изуча¬ 
ешь, тем яснее видишь, в ка¬ 
ком убогом состоянии в стра¬ 
не находится этот вид меди¬ 
цинской помощи. Скажу боль¬ 
ше: многие и представления- 
то не имеют о выпускаемых 
нами изделиях. Вот смотрите, 
что пишет один из прислав¬ 
ших нам письмо: «Нельзя ли 
приобрести у вас контактные 
линзы в оправе». Другой про¬ 
сит... 

Впрочем, как бы нам' не 
скатиться к иронизированию — 
тут ведь плакать надо Потому 
что элементарная во всем ци¬ 
вилизованном мире услуга 
больному у нас являет собой 
огромную проблему. И очень 
хорошо, что с вашей и нашей 
помощью люди пытаются ра¬ 
зобраться, что же тут « чему. 

— В таком случае вот пер- 
аый вопрос: вы рекламируете 
неоспоримые преимущества 
мягких контактных линз перед 
очками. В чем же оно состо¬ 
ит! 

— Самое главное, что зре¬ 
ние не ухудшается: оно оста¬ 
ется на одном уровне. Кроме 
того, е отличие от очков лин¬ 
зы дают стопроцентную кор¬ 
рекцию и не ■ изменяют мас¬ 
штаб эрения. Они не запоте¬ 
вают, подобно очкам, на холо¬ 


де, не образуют пролежней на 
переносице. 

— Зато я слышал, с линза¬ 
ми больше других хлопот: они 
требуют специальных знаний 
' по уходу за собой, постоянно¬ 
го медицинского вмешательст¬ 
ва. ' 

— Скажем так: слухи силь¬ 
но преувеличены. Наши паци¬ 
енты приобретают необходи¬ 
мые знания и навыки по ухо¬ 
ду за линзами всего за два- 
три часа. К тому же они до¬ 
статочно просты. 

— Хотите сказать, что че¬ 
рез два-три часа общения с 
пациентом вы расстаетесь на¬ 
всегда! 

— Нет, конечно, С первого 
дня пользования нашими лин¬ 
зами каждого пациента на¬ 
блюдает специалист. Но ведь 
и тот, кто носит очки, должен 
быть в постоянном контакте с 
врачом. 

— Если я все правильно по¬ 
нимаю, при условии постоян¬ 
ного врачебного контроля 
противопоказаний а использо¬ 
вании мягких контактных линз 
нет! 

— Некоторые ограничения 
все же есть Они касаются 
в первую очередь старых лю¬ 
дей, у которых формируется 
астигматизм С помощью мяг¬ 
ких линз, которые мы сейчас 
выпускаем, откорректировать 
его нельзя Тут нужны выпол¬ 
ненные по специальному за¬ 
казу жесткие линзы 

-— Иными словами, стари¬ 
ков просим но беспокоиться... 

— Да, но лишь месяца два- 
три Затем и мы начнем вы¬ 
полнять такие же сложные за¬ 
казы. 


Но я не закончил ответ на 
ваш последний вопрос. Есть 
еще одно серьезное ограниче¬ 
ние в использовании линз: о 
них минимум на полгода дол¬ 
жен забыть больной, перенес¬ 
ший операцию на глаза. Ина¬ 
че он рискует нанести рогови¬ 
це травму. 

— А я остальном и геолог, 
и турист, и альпинист могут « 
линзами на глазах смело от¬ 
правляться в длительное пу¬ 
тешествие! 

— Разумеется. Но не забыв 
при этом взять с собой необ¬ 
ходимые препараты для ухо¬ 
да за линзами. 

— А спортсмены, пользую¬ 
щиеся линзами, могут с ними 
прыгать, бегать, плавать, ны¬ 
рять! 

— Вот нырять и плавать не 
рекомендуется. При контакте 
с водой линзе . утрачивает 
свойство присоски. Ее можно 
просто потерять. 

— Допустим, никаких огра¬ 
ничений нет, человек сменил 
очки на линзы, походил в них 
лет семь — десять, а потом 
решил вернуться к очкам. От¬ 
разится это как-то иа его зре¬ 
нии! 

— Такой случай представить 
трудно Для людей, которые 
долго носят линзы, они стано¬ 
вятся потребностью такой си¬ 
лы, которую я бы сравнил с 
наркотиком. 

— Вот очень важный для 
заинтересованных людей воп¬ 
рос: насколько современны 
модификации линз, которые 
предлагает «Северный ветеря 
и вообще технология их изго¬ 
товления на вашей фирме! 

— Мы используем техноло¬ 
гию, оборудование и сырье 
швейцарской фирмы «Гфел- 
лер» — ведущей в мире фир¬ 
мы этой отрасли. С нею под¬ 
держиваем самые тесные и 
добрые отношения. 


— Вы рекламируете еще 
какие-то аксессуары. Что это! 

— Все то, что необходимо 
для преяильного уходе зв лин¬ 
зами и их хранения Напри¬ 
мер, контейнер с физраство¬ 
ром, набор специальных шам¬ 
пуней и другие препараты, 
которые мы закупаем за ру¬ 
бежом. 

— Не думаете сами осао- 
ить их производство! Импорт- 
ные-то, иаеерио, дороговаты! 

— Не только думаем, но 
уже и действуем. К концу го¬ 
да на закупленном за рубе¬ 
жом оборудовании освоим 
выпуск полного комплекса 
очищающих растворов длв 
линз. Пациентам они будут 
обходиться втрое дешевле, 
чем сейчас. Хочу подчерк¬ 
нуть, что расширение ассор¬ 
тимента выпускаемых изде¬ 
лий и оказываемых услуг —- 
для нас сегодня первейшая 
задача К примеру, недавно 
начали производить солнцеза¬ 
щитные линзы, не изменяю¬ 
щие цвета глаз А через пару 
месяцев будем изготавливать 
меняющие цвет глаз космети¬ 
ческие линзы. Они очень по¬ 
пулярны сегодня в мире сре¬ 
ди юных модниц. 

— Надо думать, товар бу¬ 
дет ходовой. Москвички быст¬ 
ро узнают об этой вашей но¬ 
винке. 

— Вы напрасно акцентируе¬ 
те внимание на москвичках 
Как раз наши пациенты — в 
основном иногородние, порей 
из самых дальних уголков 
страны. 

— Выходит, без малого два 
десятка кабинетов, открытых 
вами в разных городах Рос¬ 
сии, далеко не покрывают 
спроса на контактные линзы! 

— Как нынче стало модно 
говорить — спасибо за воп¬ 
рос. Филиалы не удовлетворя¬ 
ют и пятой части спроса. Пе¬ 
тому теперь мы переходим к 
новому виду деятельности — 


оптовой торговле нашей про¬ 
дукцией. Произведствоииыо 
мощности ужо ПОЗВОЛЯЮТ НОМ 
а основном заполнитъ россий¬ 
ский рынок. Теперь для опто¬ 
вых поставок мы начинаем ак¬ 
тивно искать партнеров. Го- 
рентируом им мировой уро¬ 
вень качества, постоянные 
(без срывов) поставки, самое 
внимательное отношение я их 
нуждам к трудностям. Для 
этого, кстати, собираемся от¬ 
крыть у себя сервксиый цоитр 
по обслуживанию оборудова¬ 
ния фирмы «Гфояяор», соз¬ 
дать учебную базу для подго¬ 
товки специалистоа-оптояи- 
ИОВ. Готовы помочь в любом 
городе создать такое же про¬ 
изводство, как у себя, поста¬ 
вить и помочь установить обо¬ 
рудование, подготовитъ кад¬ 
ры, контролировать производ¬ 
ство. 

Это нс голословные обеща¬ 
ния. Мы уже имеем опыт Не¬ 
давно в Самаре открыта фир¬ 
ма «Сеаерный ветер-2». Это 
первый наш партнер, с кото¬ 
ром мы создали совместнее 
предприятие. В свою очередь, 
оно открыло уже сетъ меди¬ 
цинских кабинетов в Повол¬ 
жье, которые работают с 
большим успехом. Это пер¬ 
вый этап развития самарского 
предприятия. Двяаа — закуп¬ 
ив нами в Швейцарии обору¬ 
дования и открытие а Самара [ 
полноценного производства 
контактных линз. 

Словом, веем желающим ; 
сотрудничать с нами гаранте- : 
руем успех. 

Наш адрес: Москва, Поклеи¬ 
те уя„ дом 4. корп. 2-а, зда¬ 
ние датской поликлиники N9 
Зв, 5-й зтаж. 

Тол.; |в*5| 549-19-49. 

Беседу вел 
Анатолий ФИЛАТОВ. 

Москва. 
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-ВапПі товары 
украсят любой меоазвв 




Мелкооптовая продажа 
одежды на США, Канады, 
Италии, Франции, Мексики, 
Польши, Таиланда. 

- всего около 260 
наименований 

- возможна оплате 
по реализации 

Адрес: Москва, 
ул.5.Сврпухо*ека«, Д-50, 
магазин ‘Иитерціоп'. 

— Тея: [0881НТ 77 83. — 


БО$НТ 


ПІРВОКЛАССНр И ДАРОМ! 


Кемпами» "Бойл" предлагает 
отдых Моекм-Хельсинки- 
Майаым 17 дней, миагерепеі - 
Гшоаіг, отел» » М»й*** и * 
'Марко Поло", отел» • 
Хельсинки - ІпІегсопІіпепІаІ, 
«скурсин » ОіхпеужогІН, 
гоппиеудекую киностудию. 
Стоимость -14405 («озможие 
оплзт» » рублях). Вылет 14.*». 
Детам - скидка 30%. 

Тел: (0*5) У4ММ1, »41»МГ. 
Факс: Т43-М-И. 


КОМПЬЮТЕРЫ МАРКИ "ЛЭНД” 

и ПРИНТЕРЫ МАРКИ ”ЕР50Г: 

Ерзоп ЦХ-100 (матричный)....$220; 

Ервоп Ю-100 (матричный).$310; 

Ерзоп РХ-1С00 (матричный).$315; 

Ераоп Ц(-1050 (матричный).$335. 

ГАРАНТИЯ ФИРМЫ-ПРОИЗВОДИТЕЛЯ 
1 ПРОДАЖА ЗА РУБЛИ И СКВ. 

АКЦИОНЕРНОЕ ОБЩЕСТВО 

Москва, “ЛЭНД” 

ул.Воронѳжская, д. 24, стр. 2, 

(м. "Домодедовская"). 

Телефоны: 343-11-85 (4 линии У, 
343-24-30 ( 5 линий). 
Факс: 398-49-66. 




ТОО "АБСОЛЮ ТР 

предлагает: 


устанояку 'Сладкая а ага' 
Производительность 15 О 
лорци» * чае. 
Расход сахара иа одну 
порцию - 7 гр. 
К установка прилагаете* 
т ахиинески» паспорт. 
Гарантия в месяце*. 
Стоимость 75 тыс.руб. 


усгауіод.у д/іи-пряг о^и^ен.ив^., 

* ;ам.6ур' «*>*' шрурмард 

■■■'Раскор 

>'..яЫипю .,'2Р гр. 

При».н.ір.іі:« ;• '• 

• , гех«оЛргйиёс«ий,^сд<>рг,, . - 

.. рецелгыѵиэтінчйд&иин " ; 

, Гарантлц ё'ЯеС.яцеа: % 

Стоимость 90'тыс.руб/ . 


Адрес: 357030, Сталропольеоій край, г.Немипомысск, Глалпочтамт, а/л 40. 
•Тел: (8*554) 3-93-90, 2-24-55. 


Мы знаем, что у 
Вас большой 
выбор, куда 
вложить ваучер. 

Мы знаем, чхо Вы 
хотите честности и 
надежности, а она 
- в долгосрочных 
инвестициях. А 


ПРЕДСТАВИТЕЛЬСТВА ПО РОССИИ: 
г. Ульяновск (8422) 31-4421 

(09244) 2-3724, 2-3728 
(86362) 2-4060 
(3512) 36-7621 
(08222) 3-3661, 3-0141 
(41300) 2-9171, 5-3821 


г. Александров 
г. Шахты 
г. Челябинск 
г. Тверь 
г. Магадан 

ОТКРЫВАЕМ ФИЛИАЛЫ 
по России. 



ЭТО - НАША ПОЛИТИКА! 

ТЕ ОЙШЕСГ - НАДЕЖНЫЙ 


Адрес Фонда: 125040, Москва, Ленинградский пр-т, 7.6, оф. 300 Телефон: 213-7936 


ТКАНИ С ДОСТАВКОЙ 

Фирма 
" Вегатекс" 

предлагает широкий 
ассортимент 

хлопчатобумажных тканей: 
ситец, сатин, бязь, марля, 
костюмная, плащевая, 
камуфляжная, джинсовая, 
гобелен, суровые ткани 
и т.д. 

Обеспечиваем таможенными 
документами. 

Тел в г Иваново: (0932) 26-39-95. 
Факс: 23-45-40. 



• • фириз ТЕСТ* 

Оптовые построен по СНГ: 

• велатан пищевой 
и ияичэкж 

• рубероид 

• фпііги молочные 
3?, 25, * л 

. сантехник, иа керамики 

• коіро»ые надели» (паласы) 
. стиральные горошки 

Платежи УЗБЕКИСТАН- 
РОССИЯ. 


Ь 


Тел: (8443) 5М5-27, И-45-77. 


Фкрмл ’АЛИС . 
высылает на дом мямжбШЯШ 
платежом импортные: 
а мячи футбольные 
(Г армания) 13,750 руб, 

• мечи баскетбольные 

(Китай) 15.250 рѵб.. 

• мячи волейбольные 

(Г олландия) 11.250 руб. 

в полукеды 

(Германия) 10.000-11.250 руб. 

• шапочку спортивные 
(Норвегия) .10.000-12 500 руб. 

• форма футбольная 

(Германия) 46.250 руб. 

в бутсы футбольные 
(Германия) 29.400 руб. 

Адрес: 121596, Мосол, Барвихинская ул., 
4, т.1. Теп - (095) 449-05-31, 
414-93-64. Факс:446-31-65. 



для предприятий н населения 

ЦВЕТНОЕ УЗОРЧАТОЕ 


СТЕКЛО 

доя хухокиигдосдоА гостиной, фкожкй 

АРМИРОВАННОЕ 


СТЕКЛО. МОРОЗКО 

(7, «питіе* робопкюі док евалюаіі»» 
стекла. Сиплее ікшчцоам до* горючіе 
стеклом Купан кенгейиерѵ аз кд стекла. 
Телефоны: 

(095) 2*5-79-45 е 9:00 де 17:00 
095 ) 255-75-98 с 9:00 да 17:00 
(095) 1*4-90-78 с 14:00 де 21:00 
І.ітіііі а. Мши а ІІншніИІшл 



Мы торгуем только жевательной 
резинкой, поэтому у нас самый 
широкий асеортиыент и саыые 
низкие цены. Судите ваша: 
ѴѴпдІеу'з 3 сорта .115 руб 
Оопаісі Сие): 23 руб. 

Всгг.І:” Го, лІЬот 24 руб. 

І Ѵетгѵ ііог 34 руб. 

Ьоув :. 27 руб. 

и *щ» апметос, оявгѴ, 

ТОМ « ЦЕВЯѴ-.лвг. 25 кидое 


(095) 206-0^‘"09, І06 0А-90 

іа_*7ь.:ы‘ Ій'ет'іг ГУД■ 





газовые плит ы 'АЛІ5ТОИ' О 540 3.2 (Италия) 
'БРЕСТ" 1457-00; " БРЕСТ" 1457-01 


2-х горзаочные настольные газовые плиты 3-х 
модификаций 



% 


ГЙШЕ КАБЕЛИ И ІР9І0ДА 
С РЕЗИНОВОЙ ИЭОЛІірЕЙ й ОБОЛОЧКОЙ, 
АЛПКИИНЕВЫЕ ЯР0В0ДА 


СОВМЕСТНОЕ ПРЕДПРИЯТИЕ 
"КАМ КАБЕЛЬ" (Росси») 

. -СИМІНС* (Гормони») 

614030, Пермь. ул.Гайвииеа», 105. Т«л: (3422) 73-95-2*. 
Факс: 73-52-5*. Телетайп: 134130 ТРОИ"; 134197 "РУМБ", 
ТАВОТАЯ ВЯЗ ПОСТХДЕВКОВ, ВШ ПОКУПАЖТВ 
ПО НВВИНАПЬВВМ ЦВВАМ. 



АО "РАМЗАЙ" 

приглашает фирмы, нуждающиеся в розничной 
торговой сети в г.Москве, в т.ч. в Центре, 
х сотрудничеству на необыкновенно 
выгодных условиях. 

Тел: (095) 158-72-54,158-70-42. Григорий Рнсин. 


Реализуем продукция: 


из Индии 


из Болгарии 


МЕДИКАМЕНТЫ 


0 Биселгол 
• Доксамегзэон 
@ Диазепам 
0 Мегронидазол 
в Тинидазоп 


0 Парацетамол 
• Толбутамнд 
0 Коринфдр 
@ Ибупрофен 
© Пазика 


И МНОГО ДРУГИХ ПРЕПАРАТОВ 
В БОЛЬШОМ АССОРТИМЕНТЕ 
И ВСЕГДА! 


АВТО и ЭЛЕКТРО¬ 
ПОГРУЗЧИКИ 

электротележки 
Ѳ электротельферы 

а также 

ЛЮБЫЕ ЗАПЧАСТИ 

К НИМ 


А || 
>ры] І 


• аккумулят оры 
9 шины и 
ДРУГИЕ 


Ѣ 


г. Москва 

Я? ЛЧВ-М-6Г. 456-71-27,459-32-42. ФАКС: 456-5о-44. 


сЕщ^Ьг 


Организация продает 
часш 

КОМАНДИРСКИЕ 
ГЕНЕРАЛЬСКИЕ 
АДМИРАЛЬСКИЕ 
БИНОКЛИ И ПРИБОРЫ 
НОЧНОГО ВИДЕНИЯ 
Тел (095) 924-05-79. 
тел/<ракС:Э24~81-25. 


предлагает со склада 
в Москве: 

- кроссовки аВЕЕВОК» 

- кейсы (комплект 3 шт.) 

• баулы ’Пилот-атташе" 
(комплект 2 шт.) 

• джинсы 

- спортивные костюмы 

- женская осенняя обувь 

- пуховики 

- лечебная парфюмерия 
'5СНѴѴАК2КОРР’ (ФРГ) 

Предлагаются контрактные 
поставки сахара. 

Тел: (С05) 10*44-71, 229-05-66. 


Государственное предприятие реализует новые автомобили 
ГАЗ-3507, 33073 (по заводским ценам) 
УАЗ- ЗЗОЗ, 31512 (цены договорные) 
Тел. в г.Чѳбоксары: (8350) 26-65-99,26*33*11,25*87*67. 






Источники 


питания 

Служат для защиты компьютерных: 
систем от перепадов напряжения 
и сбоев в электросети. 

Настоящая американская сборка 
Гарантия - 2 года. * 

Саговая-Самотечная ул., мом 5 
Телефоны: (095) 299-5122 
200- 1395, 200-1397 
Телефакс: (095) 200-1393 


тел, (095) 462-58-92,134-60-43, 965-68-64,165-95-13 (факс) 

---- ПРИГЛАШАЕМ К СОТРУДНИЧЕСТВУ • 


Официальным дистрибьютер 


тот 


КАРАТ-2 000 


ѴВШ * 








1.1 






































































































































































инвестициях 



А ЭТО - НАША ПОЛИТИКА! 

"Г.ЕОИНВЕСГ - НАДЕЖНЫЙ 


Адрес Фонда: 125040, Москва, Ленинградский пр-т, 26, оф. 300 Телефон: 213-7936 


Мы торгуеы тот,» жевательной 
резинкой, поэтому у нас самый 
широкий ассортимент и самые 
низкие цены. Сулит* сани: 

І ѴѴгідІеу'а 3 сорта .115 руб 
ОопаІсІ Рис): 23 руб. 

ВотЬ" то, Г дІЬот 24 руб. 

) .‘етг .іог 34 руб. 

Ьоѵо 27 руб. 

I и «ч ( » з-пмопои ОПВГТ, 

I ТОМ а ЫЕПЯѴ-жсеге 25 »ндо« 


(095) 200-06-09, 2&І-60-90 
М. Моет,: (8312) 4-1-0,5--04; 



Оі _ 

\ТАШ ОТ 3-10 ТЫС. руб. 


ЗА ДОЛЛАРЫ - МВ.ОИЗВОДИМ 
ПРбД&НМ ' ' Ѵ< ■ '■ ‘ : ' 

/ЗА. РУ Ві ІЙ 


тел, (095) 462*58-92,134-60-43, 965-68-64,165-95-13 (факс) 

■ ■ ■ — - ПРИГЛАШАЕМ К СОТРУДНИЧЕСТВУ - -- 


Настоящая американская сборка 
Гарантия - 2 года. * 

Самовая-Самотечмая^^л.^дом 5 


Геяеі 


■ 6122 



І ИКСОМ 


іфоны: (095) 299-61 
200-1396, 200-1397 
Телефакс: (095) 200-1393 

Официальным дистрибьютер 
КА.РАТ- 2 000 




!**&*&* ЖА 



Вы 


I 

# 

* 


думаете, что вложить 


щ 



, * 


сюда ваучер - это выгодно і 


9 




•Я*»* 


Вы правы. Торговый дом "ГУМ" - это одно из самых рентабельных 
предприятий в России. Это знает каждый. 

Вы, вероятно, также слышали или читали, что в России существуют 
десятки еще болѳѳ прибыльных предприятий. К ним относятся, к 
примеру, гостиницы "Космос", "Минск", титано-магниевый комбинат 
"Ависма". 

Первый Ваучерный фонд России владеет долей собственности всех 
перечисленных, а также многих других высокодоходных предприятий. 


Специалисты аналитического центра Фонда уже просчитали 
экономическую эффективность вложений Ваших ваучеров и определили 
наиболее выгодные направления инвестиций. В связи с этим фонд 
реально стал крупнейшим владельцем московской недвижимости. 

Вложив свой приватизационный чек в Первый Ваучерный Фонд, Вы 
так же, как и 3 миллиона россиян, уже ставших акционерами Фонда, 
становитесь совладельцем предприятий, акции которых уже приобретены 
Фондом. -* 




I! 

I 


Обмен ваучеров на акции фонда продолжается 
во всех почтовых отделениях 
по всей территории России. 


-ЩЫА У* 1 * 


-Ж* 


Московские адреса Первого Ваучерного Фонда: 

> Стремянный переулок, д. 28, стр.1 в здании Центральной Российской Универсальной Биржи, 
(ст. м. "Серпуховская") тел. 236-42-04, 236-45-02 

> Сущевский вал, д. 50, в здании гостиницы "Северная", (ст. м. “Рижская") 
тел. 289- 00-04, 289-04-33 



ши Ваучерный 
всегда ТЕфвьш / 




■ 'МдмО 







































е «КОМСОМОЛЬСКАЯ ПРАВДА» 


• 10 сентября 1993 г. 



Тел: (093) 151-20-70,' 
157-ЯМ4, 
257-2М7. 
Фаге: (095) МТ-2144 

Для дарубежиш рекламодателя фЯ?Ц> 
работающих ва росенЬКИ» РИЕВ 
за валюту: тел. (095)ММ04Ь 



Более чем в 90 городах России . 
Альфа Капитал "открыл свои 
представительства. Альфа Капитал 
привлек лучших специалистов в 
области инвестиций, что в сочетании 
с поддержкой западных компаний 
позволило уже сегодня вложить 
более 620.000 ваучеров в акции 
десятков высокорентабельных 
предприятий России, среди которых 
химические и химико-фармацевти¬ 
ческие, цементные, стекольные и 
хрустальный заводы, большая группа 
предприятий пищевой промышлен¬ 
ности, машиностроительный завод, 
гостиничный комплекс и ряд других 
предприятий России. Это позволит 
получать высокий и стабильный 
доход и почувствовать себя совла¬ 
дельцем сотни прибыльных предпри¬ 
ятий. Вы владеете - ліы работаем. 

•Альфа Капитал 

Возьмем на себя Ваши проблемы 

Специализированный инвестиционный 
фонд приватизации. 


Есть 

инвестиционные фонды, 
которые обещают... 


Фирма "АРОМАКС" 

предлагает порошок для сильного обесцвечивания 



волос "Аромахс-Блонд", препарат для химической 

- А 


завивки волос ’Локоя* В порошок гидропирита 



(расфасоака мелкая). 



Тел. в Москве: (995) 376-16-51, 372-92-22. 



Факс: (095) 372-49-94. 




ПРОДАЕМ 


автомобили МАЗ по ценам ниже заводских: 


_ц 



Р МАЗ-9397 
ШЭ-53366 




ВЦ" МАЗ-33371-029 
МАЗ-54323 МАЗ-34341 

МАЗ-54329 МАЗ-392С 


|І&“ 


и РАФы. 


Тел. в Минске: (0172) 45-71-01, 45-95-73. 



Организация 
реализует 
со склада в Москве 

лучшие сорта чешского пива 
по низким ценам. 

Тел/факс: (095) 976-78-06. 



,..іЛД«И' 0 Бл И30РУКИХ! 

“ЧЙЯГКИЕ 

КОНТАКТНЫЕ ЛИНЗЫ 

ВЫ МОЖЕТЕ НОСИТЬ НЕ СНИМАЯ. 


'А 

/ 


V 


Изготовленные на оборудовании фирм 
«ГФЕЛЛЕР» (Швейцария), 
«СИТИ КРОУН» (Англия), 
— это мировой уровень качества, 
комфорт, потрясающий 
косметический эффект 
и неоспоримые преимущества 
перед очками! 

МЯГКИЕ 

КОНТАКТНЫЕ ЛИНЗЫ 

и аксессуары — все это 
в МП «СЕВЕРНЫЙ ВЕТЕР» 
В ДЕНЬ ОБРАЩЕНИЯ. 
УЗНАЙТЕ КАЧЕСТВО. 

Наш адрес: Моема, Поклонная ул., дом 8, корн. 2-а, 
здание детской поликлиники Л» 30, 5-й этаж. 

Проезд: ст. м. я Кутузовская». Тел.: (095) 188-60-67. 
Будние дни с 15 до 19 час., суббота с 11 до 15 час. 
НоеоснІарск, Врачебный диспансер спорт, комплекса 
еДинамо», ост. ТЮЗ, 2-й зтаж. Тел.: (3832) 29-04-06. 

Омск, ул. 4-я Северная, д. 95, Западно-Сибирский 
центр контактной коррекции зрения. ■ 

Тел.: (3812) 23-11-78. 

Красноярск пр. Денина, д. 111, медсанчасть № 13. 



Когда дипломаты 
приносят прибыль 


Порассуждаем. Вопрос пер- 
аый. Кто из нас любит ходить 
.10 магазинам? Думаю, вряд ли 
многие ответят утвердительно, 
если, конечно, речь не идет 
о магазинах дальнего зарубе¬ 
жья. Рассказы очевидцев, соб¬ 
ственные впечатления от «ихне- 
о» сервиса, широта ассорти¬ 
мента греют душу, но опусто¬ 
шают кошелек: валюта, все- 
гаки. Впрочем, окунуться в ти- 
іичньгй западный «шоп» мож¬ 
но и в Москве, число их рас- 
гет 

Вопрос второй. Многие ли 
из нас откажутся стать совла¬ 
дельцами валютного магазина 
и иметь стабильный ежемесяч¬ 
ный доход в «зеленых» купю¬ 
рах? Ответ очевиден: «Хотеть 
не вредно», после чего пред¬ 
лагается весело рассмеяться, 
вспомнить «Кавказскую плен¬ 
ницу» с классическим тостом 
о совпадении желаний с наши¬ 
ми возможностями. Вс всяком 
случае я среагировал именно 
гак, оказавшись на днях в ва¬ 
лютном магазине «ОЛБИ-дип- 
ломат», что на улице Марии 
Ульяновой. В отличие от жур¬ 
налиста продавщица, задавшая 
вопрос, была настроена серь¬ 
езно, резонно напомнив: «Мы 
рождены, чтоб сказку сделать 
былью, молодой человекі» И 
пророчески добавила: «Прой¬ 
дет не год, не два, а месяц- 
полтора, и каждый желающий 
сможет стать совладельцем ва¬ 
лютных магазинов концерна 
«ОЛБИ». Через акции нашей 
фирмы». Уверенность, с кото¬ 
рой это было сказано, заинт¬ 
риговывала и будоражила про¬ 
фессиональное любопытство. 
Что это: розыгрыш, готовя¬ 
щийся «мыльный пузырь» или 
одна из примет нарождающе¬ 
гося российского бизнеса? В 
общем я попробовал разоб¬ 
раться. 

ТРИ ГОДА НАЗАД малоиз¬ 
вестный тогда концерн «ОЛБИ» 
создал акционерное предпри¬ 
ятие вместе с управлением по 
обслуживанию дипломатичес¬ 
кого корпуса. Цель — сеть ва¬ 
лютных магазинов, предназна¬ 
ченных для обслуживания ди¬ 
пломатов и иностранных жур¬ 
налистов, аккредитованных в 
СССР. (Отсюда и название ма¬ 
газина «ОЛБИ-дипломат»). Рас¬ 
чет был прост: валютный ры¬ 
нок только формировался, 
клиентов было немного. По 
сути, была предложена альтер¬ 
натива «Березкам», которые к 
тому времени влачили жалкое 
существование и даже отда¬ 
ленно не напоминали иност¬ 
ранцам привычные для них за¬ 
падные магазины, насыщенные 
всем необходимым. За по¬ 
мощью обратились к видным 
специалистам в области торго¬ 
вого бизнеса, которые, соб¬ 
ственно, и разработали для АП 
концепцию торговли в России 
за валюту, опираясь при этом 
на международный опыт. Так, 
например, а соответствии с Же¬ 
невской конвенцией всем ди¬ 
пломатам была предоставле¬ 
на 10-процентная скидка. Про¬ 


ставит на оборот, т. е. быст¬ 
рее бежит по дистанции, при¬ 
важивая к себе все большее 
число клиентов. При этом 
правила «игры» потребовали 
изменения стиля работы с по¬ 
купателем: начиная от обуче¬ 
ния определенным навыкам 
торгового персонала, введения 
обязательных гарантий, заме¬ 
ны продукции по требованию 
покупателя, доставки ее на 
дом и т. д. 

Главным фактором, обеспе¬ 
чившим рывок из общего пе¬ 
летона конкурентов, участники 
концерна считают введение 
внутрикорпоративных денег 
Полтора года назад концерн 
«ОЛБИ» первым в стране со¬ 
здал систему пластиковых эле¬ 
ктронных денег. Купили за ру¬ 
бежом кассы, принимающие 
пластиковые «купюры», приоб¬ 
рели компьютерные . центры 
для создания банка данных. 
Для пбкупателя все оказалось 
достаточно просто Вносишь 
определенную сумму в рублях 
или долларах и получаешь 
карточку, с которой идешь в 
«ОЛБИ»-магазин. При ■ этом 
владелец карты пользуется 
правом 10-процентной скидки 
на стоимость товара. Такой 
сервис понравился не только 
дипломатам. Круг покупателей 
вышел за пределы дипкорпуса, 
поскольку некоторые пред¬ 
приятия столицы решили вы- 
. давать часть заработной пла¬ 
ты своим сотрудникам в виде 
карточек «ОЛБИ» На сегод¬ 
няшний день число их держа¬ 
телей только по Москве — 
около 100 тысяч человек, т. е. 
каждый восьмидесятый. 

Думаю, любопытно будет 
приоткрыть некоторую завесу 
над планами концерна. Как 
выяснилось, «ОЛБИ-карточки» 
выходят за рамки внутрикор¬ 
поративных денег на открытый 
простор. В Москве (предполо¬ 
жительно с 1 октября) будет 
задействовано 120 точек по 
приему «ОЛБИ-карт» Специ¬ 
альные кассовые аппараты ус¬ 
тановят а крупнейших валют¬ 
ных и рублевых магазинах, 
универмагах, ресторанах, кас¬ 
сах По этим же карточкам 
можно будет произвести об¬ 
ратное обналичивание валюты 
через банкометы, известные 
всему миру. Правда, в отличие 
от Парижа они будут стоять 
не на улице (до этого нам еще 
далеко — вскроют тут же), а в 
помещениях банков, магази¬ 
нов под пристальным оком ох¬ 
раны. Под эту акцию закупи¬ 
ли дорогостоящий централь¬ 
ный компьютер с модемной 
связью по всем задействован¬ 
ным точкам и возможностью 
одновременного обслужива¬ 
ния 150 тысяч терминалов. 

ПО ПРИЗНАНИЮ СПЕЦИА¬ 
ЛИСТОВ, входящих в корпора¬ 
цию, розничная торговля — 
мощный инструмент по обора¬ 
чиванию капитала «ОЛБИ», но 
не единственное направление 
деятельности Банки, авиаци¬ 
онные предприятия, строитель¬ 
ство недвижимости в Москве и 


средства проходят до 5—6 тор¬ 
говых оборотов — циклов. Ус¬ 
ловно вложенные 100 долларов 
оборачиваются до 150, из ко¬ 
торых вкладчику возвращается 
120, а концерну—30 долла¬ 
ров. 

Независимые аудиторские 
компании, которые произвели 
оценку собственности магази¬ 
нов «ОЛБИ-дипломат», опре¬ 
делили ее в 100 миллиардов 
рублей. И это только по роз¬ 
ничной валютной сети. Из бу¬ 
маг следовал однозначный 
вывод — данная торговая сеть 
расширяется, что следует из 
возрастающих объемов заку¬ 
пок за рубежом, наличия сво¬ 
их транспортных предприятий, 
осуществляющих международ¬ 
ные перевозки, больших 
складских помещений, арен¬ 
дуемых и строящихся терми¬ 
налов под Москвой. Просмат¬ 
ривая документы, приходя к 
выводу о несомненности бла¬ 
гополучия фирмы, я все же 
не мог понять: зачем ей, спо¬ 
собной и дальше самостоя¬ 
тельно управлять, контроли¬ 
ровать валютные магазины, 
делать из них акционерное об¬ 
щество открытого типа и тем 
самым производить эмиссию 
ценных бумаг в открытую про¬ 
дажу? 

РЫНОК ФОНДОВЫХ БУМАГ 
сейчас 8 стадии формирова¬ 
ния. происходит акционирова¬ 
ние крупных государственных 
предприятий Но, к сожале¬ 
нию. многие из них находятся 
«на картотеке»: с огромной 
задолженностью государству, 
с необходимостью проведения 
реконструкции, изменения ор¬ 
ганизации работы, на что при¬ 
дется потратить миллиарды 
рублей (если че долларов) 

Предложение населению ку¬ 
пить акции и стать совладель¬ 
цами предприятия не заведо¬ 
мо убыточного, а уже сегодня 
имеющего громадные валют¬ 
ные прибыли, выпадает из 
общей привычной схемы Ма¬ 
ло кому предлагают «кусок» 
от готовой сложившейся про¬ 
граммы, даюшей прибыль. 
Обычно разговоры ведутся о 
будущем, пока что несущест¬ 
вующем «пироге» . Дескать, 
один приносит яйцо, другой — 
стакан сахара, третий — муки 
Когда испечем, тогда и поде¬ 
лим. Здесь же «пирог» уже 
существует. 

Какая же корысть концерна 
«ОЛБИ» от создания АО от¬ 
крытого типа с привлечением 
широких масс населения? «Хо¬ 
тим создать национальную на¬ 
родную торговую сеть, отве¬ 
чающую всем мировым стан¬ 
дартам»,— ответ, безусловно, 
достойный Допускаю, что эта 
аргументация прозвучала и в 
Париже, и в Нью-Йорке в хо¬ 
де анализа, экспертных оце¬ 
нок. использйванных на двух 
специально организованных 
семинарах, посвященных теме 
«Формирование рынка фондо¬ 
вых бумаг в России» Но ка¬ 
кой же бизнесмен забудет о 
своем коммерческом интере- 


Есть еще один интерес у ру¬ 
ководства концерна, который 
я назвал бы попыткой органи¬ 
зации «мозгового штурма». 
Под это создается специаль¬ 
ный опросный центр, ку¬ 
да будут стекаться все пред¬ 
ложения от будущих акционе¬ 
ров с их последующей сорти¬ 
ровкой и исследованием. Пред¬ 
полагается, что наиболее ин¬ 
тересные идеи будут обяза¬ 
тельно поощряться финансо¬ 
во, претворяться в жизнь, а 
самые активные акционеры — 
привлекаться к работе в кон¬ 
церне либо направляться за 
рубеж для обучения с после¬ 
дующей работой а фирме, 

НОВАЯ СЕТЬ МАГАЗИНОВ 
«ОЛБИ-дипломат» должна 

быть разбросана по всей Рос¬ 
сии, чему последние полгода 
посвящены переговоры кон¬ 
церна с администрациями кра¬ 
ев, областей и крупных горо¬ 
дов с населением в миллион 
(или более) жителей. В Санкт- 
Петербурге покупается круп¬ 
ная валютная сеть магазинов 
и переоборудуется под фир¬ 
менный стиль «ОЛБИ», с тем 
чтобы открыть их до нового 
года. 

Непосредственно процесс 
акционирования магазинов 
«ОЛБИ» продлится три меся¬ 
ца, начиная с конца сентября. 
Акции будут продаваться за 
рубли, ориентировочно—'0 
тысяч за одну акцию. По оцен¬ 
ке экономистов концерна, 
сейчас трудно говорить о про¬ 
центе дивидендов, это станет 
ясно по окончании процесса 
акционирования. Принято ре¬ 
шение, что дивиденды будут 
выплачиваться — по жела¬ 
нию — в рублях или иностран¬ 
ной валюте. 

Нетрудно заметить, что сто¬ 
имость акции приблизительно 
равна стоимости ваучера. «Бу¬ 
дете ли вы использовать опе¬ 
рации с приватизационным че¬ 
ком?» «Мы готовы п"купать 
ваучеры. Не Менять, а поку¬ 
пать, поскольку прямой обмен 
одной ценной бумаги на дру¬ 
гую запрещен. Может быть, 
это не логично, но мы предпо¬ 
читаем действовать в точном 
соответствии с действующим 
законодательством. Те деньги, 
которые будут выданы челове¬ 
ку, могут, по его желанию, 
быть зачтены для покупки на¬ 
ших акций»,— последовал от¬ 
вет. 

Итак, журналистское рассле¬ 
дование состоялось. Разговор 
в магазине не был шутливой 
беседой. У каждого из нас 
есть реальная возможность 
стать одним из собственников 
валютной торговой сети со все¬ 
ми вытекающими отсюда по¬ 
следствиями Правда, желаю¬ 
щим придется поторопиться, 
ибо уже сейчас, до начала ак¬ 
ционирования, ясно: номи¬ 
нальная стоимость акции бу¬ 
дет сразу же выше, чем ее 
продажная По-видимому, ком¬ 
мерческие брокерские струк¬ 
туры постараются на этом на- 














































гостиничный комплекс и ряд других 


предприятий России. Это позволит 
получать'высокий и стабильный 
доход и почувствовать себя совла¬ 
дельцем сотни прибыльных предпри¬ 
ятий. Вы владеете - мы работаем. 



Альфа Капитал 

Возьмем на себя Ваши проблемы 


Специализированный инвестиционный 
фонд приватизации, 
і Центральные пункты обмена: 
г.Москва, ул. М. Порываевой, д. 36; 
Орликов пер., д. 3, корп. В(библиотека). 
Время работы: 

с 9.00 до 18.00, воскресенье - выходной. 
Проезд: 

м. «Комсомольская», «Красные ворота* 
или ж/д платформа «Каланчевская». 


ПОСТОЯННО У НАС НА СКЛАДЕ- 


АВТОБУС СЕМАР-3976 ІКДВЗ-ЗЯ7ВІ 

Надежный автобус для российских дорог. 
Возможна поставка грузового вар ианта. 


тел:(095) 255-1845, 253-5117, 
253-7355, 181-7176, 
181-9174, 181-9592 
телетайп: 113193 ВАНТУЗ 

Лор. 






листовая 

со склада в;Липецке. 

Тел; ( 0742 ) 25 - 71 - 76 , 25 - 77 - 42 . 



КОНТАКТНЫЕ линзы 

и аксессуары — все это 
в МП «СЕВЕРНЫЙ ВЕТЕР» 
В ДЕНЬ ОБРАЩЕНИЯ. 
УЗНАЙТЕ КАЧЕСТВО. 

Наш адрес Москва, Поклонная ул., дом 8, корп. 2-а, 
здание детской поликлиники № 30, 5-й этаж. 

Проезд: ст. м. еКутуэовская ». Тел.: (095) 188-60-67. 
Будние дни с 15 до 19 час., суббота с 11 до 15 час. 
Яооосвбфск, Врачебный диспансер спорт, комплекса 
еДинамоь, ост. ТЮЗ, 2-й этаж. Тел.: (3832) 29-04-06. 

Омск, ул. 4-я Северная, д. 95, Западно-Сибирский 
центр контактной коррекции зрения. ■ 

Тел.: (3812) 23-12-78. 

Красноярск, пр. Ленина, д. 111, медсанчасть № 13. 

Тел.: (3912) 22-67-25. 

Бквтеряябург, ул. Бебеля, д. 160, пол-ка № 1, 

ДГБ № 32, 7-й этаж, каб. 714- Тел.: (3432) 28-89-59. 

Уфа, проспект Октября, 26, п-ка № 33. 

Тел.: (8-3472) 24-75-67. 

Воронеж, проспект Революции, 10, поликлиника № 2, 

3-й этаж. Тел.: 52-39-09. 

Вотоо-на-Доиу, Кировский проспект, д. 27, гор. 
больница Л» 4, кабинет 34. Тел.: (8-8632) 65-36-54. 

Волгоград, ул. Штгменко, д. 15, Врачебно-физкультурный 
диспансер. Тел.: (8-844-2) 75-27-48. 

Пермь ул. 25 октября, д. 40-а. Тел.: (8-342-2) 33-40-48. 
Йовавр-Олв, ул. Красноармейская, д. 43, Дам быта, 

2-й этаж. Тел.: (8-8362) 6-73-86 

Челябинск, ул. Дзержинского, д. 15, пол и кли н ика № 11 

гор. больницы. Та.: 42-47-55. 

Иркутск, ул. Алмазная, д, 4-а, аптека № 220. 

Та.: 36-31-13. . 

Владивосток, Черемуховая ул, д. 11, Приморской 
краевой диагностический центр. Проезд: 
авт. №13, 20, ост. Дам пионеров. Та.: 27-44-17.. 

Никоей Новгород, ул. Свободы, д. 3, МСЧ завода 
еКрасное Сормоеоь, кеб. 89-90. Тел. : (8312) 25-14-67. 

Чебоксары, пр. Дата, д. 12, МСЧ ЧЭАЗ, каб. 25. 

Та.: 22-05-42. 

Хабаровск, ул. Пушкина, д. 19, МСЧ связистов: 

Та.: 33-38-05. 



СБЫТ: 

а/м УАЗ всех модификаций 
и запчасти к ним 

со склада в г.Ульяновске. 

Тел. в Ульяновске: (8422) 31-35-75. Факс:31-74-33. 



ех оптом и в розницу 


Если вы хотите, чтобы ваша реклама 

попала .точно по адресу и стоила вам достаточно дешево, 

то обратитесь в отдел рекламы- * 

"Сегодня. Провинция 


В РЕГИОНАЛЬНЫХ ТИРАЖАХ "КОМСОМОЛЬКОЙ ПРАВДЫ" 


Алматы 
Архангельск 
Владивосток 
Волгоград 
Донецк 
- Иркутск 
Казань 
Киев 

Краснодар' ' 


Бишкек 
’ Воронеж 
Днепропетровск 
Екатеринбург' 
Караганда 
Кемерово 
Кишинев , * 

Красноярск 
Минск 


Львов 

Н.Новгород/ 

Омск . • 

Оренбург 

Пермь' 

С.-Петербург 

Ставрополь 

Челябинск 

Ульяновск 


Новосибирск 

Одесса 

Пенза 

Ростов-на-Дону 
Самара 
Саратов 
Уфа ‘ 

Харьков 



Телефон/факс : (095) ^292-12-63. 


8 МЕСТНЫХ ПЕРИОДИЧЕСКИХ ИЗДАНИЯХ 

Белгород 

Ростов-на-Дону 

Вологда 

Саратов 

Екатеринбург 

Ташкент 

Липецк 

Тверь 

Омск . 

Уфа 

Оренбург 



тому времени влачили жалкое 
существование и даже отда¬ 
ленно не напоминали иност¬ 
ранцам привычные для них за¬ 
падные магазины, насыщенные 
«сем необходимым. За по¬ 
мощью обратились к видным 
специалистам в области торго¬ 
вого бизнеса, которые, соб¬ 
ственно, и разработали для АП 
концепцию торговли в России 
за валюту, опираясь при этом 
на международный опыт. Так, 
например, а соответствии с Же¬ 
невской конвенцией всем ди¬ 
пломатам была предоставле¬ 
на 10-процентная скидка. Про¬ 
филь магазинов предлагался 
самый разнообразный: про¬ 
дукты, одежда, техника. 

Дело пошло, чем дальше — 
тем больше. В Америке, Гол¬ 
ландии, Швейцарии, Малайзии, 
Сингапуре были открыты пред¬ 
ставительства концерна, благо¬ 
даря которым напрямую за¬ 
ключались договора с крупны¬ 
ми фирмами-проиэводителя- 
ми, такими, например, как 
«СОНИ», «Панасоник», «Шарп». 
Поскольку закупались очень 
большие партии товаров, то 
заводы предоставляли боль¬ 
шие скидки. В итоге — цены в 
магазинах «ОЛБИ» поползли 
вниз по сравнению со средне- 
московскими в магазинах кон¬ 
курентов. Расчет западных эко¬ 
номистов оказался верен. Вы¬ 
игрывает не тот, кто делает 
ставку на прибыль, а тот, кто 


нов под пристальным оком ох¬ 
раны. Под эту акцию закупи¬ 
ли дорогостоящий централь¬ 
ный компьютер с модемной 
связью по всем задействован¬ 
ным точкам и возможностью 
одновременного обслужива¬ 
ния 150 тысяч терминалов. , 
ПО ПРИЗНАНИЮ СПЕЦИА¬ 
ЛИСТОВ, входящих в корпора¬ 
цию, розничная торговля — 
мощный инструмент по обора¬ 
чиванию капитала «ОЛБИ», но 
не единственное направление 
деятельности Банки, авиаци¬ 
онные предприятия, строитель¬ 
ство недвижимости в Москве и 
области, рыболовецкие фло¬ 
тилии на Дальнем Востоке — 
сфера обширная. Более на ви¬ 
ду оказалась банковская дея¬ 
тельность. Помните, Василий 
Лановой, Вячеслав Тихонов, 
Лев Лещенко чуть ли не хором 
заявляли с экрана телевизора, 
что положат деньги только в 
«ОЛБИ», поскольку только 
там получается прибыль до 
25С процентов. Сегодня руб¬ 
левой планкой удивить трудно, 
а вот валютной — пожалуй. За¬ 
явления летом прошлого года 
о том, что «ОЛБИ» пред¬ 
лагает своим валютным вклад¬ 
чикам до 20 процентов годо¬ 
вых, вызвало сомнение (запад¬ 
ные банки не дают выше Ю 
процентов), но ответ на «за¬ 
вышенную» цифру лежал, все 
в той же торговой сфере. 
Понапеченные через банк 


крытого типа с привлечением 
широких масс населения? «Хо¬ 
тим создать национальную на¬ 
родную торговую сеть, отве¬ 
чающую всем мировым стан¬ 
дартам»,— ответ, безусловно, 
достойный Допускаю, что эта 
аргументация прозвучала и в 
Париже, и в Нью-Йорке в хо¬ 
де анализа, экспертных оце¬ 
нок. использованных на двух 
специально организованных 
семинарах, посвященных теме 
«Формирование рынка фондо¬ 
вых бумаг в России» Но ка¬ 
кой же бизнесмен забудет о 
своем коммерческом интере¬ 
се? 

Сегодня в Москве действует 
около 15 магазинов «ОЛБИ- 
дкпломат», почти столько же 
переоборудуется и готовится 
к введению в строй. Работаю¬ 
щие магазины дают многие 
миллионы долларов дохода 
в год. «У нас все готово, что¬ 
бы довести число магазинов 
до 150, которые принесут при¬ 
быль, грубо говоря, в 105 мил- 
пионов долларов,— признал¬ 
ся один из директоров кон¬ 
церна.— Но для этого процес¬ 
су нужно придать больший ди¬ 
намизм, поэтому и пред¬ 
лагается создание акционерно¬ 
го общества открытого типа 
Речь идет о расширении ос¬ 
новного капитала, получении 
больших прибылей, которые 
мы поделим с нашими акцио¬ 
нерами». 


Итак, журналистское рассле¬ 
дование состоялось. Разговор 
в магазине не был шутливой 
беседой. У каждого из нас 
есть реальная возможность 
стать одним из собственников 
валютной торговой сети со все¬ 
ми вытекающими отсюда по¬ 
следствиями Правда, желаю¬ 
щим придется поторопиться, 
ибо уже сейчас, до начала ак¬ 
ционирования, ясно: номи¬ 
нальная стоимость акции бу¬ 
дет сразу же выше, чем ее 
продажная По-видимому, ком¬ 
мерческие брокерские струк¬ 
туры постараются на этом на¬ 
житься, играя на повышении 
акций. Какие защитные меха¬ 
низмы для рядовых акционе¬ 
ров придумает руководство 
концерна — вопрос. 

Есть и другая опасность. 
Каи стало известно, многие 
иностранные компании, присут¬ 
ствующие на российском рын¬ 
ке, уже сегодня заинтересо¬ 
ваны в приобретении, скупке 
большой доли акций еще до 
начала официальной эмиссии 
ценных бумаг Пока президент 
концерна отвечает им отка¬ 
зом: все акции пойдут в от- 
крытук продажу, если ино- 
'странцы заинтересованы в 
приобретении, то покупать их 
будут на равных условиях с 
россиянами. Что ж, это вселя¬ 
ет оптимизм. 

Андрей МАЛИНОВСКИИ. 


ПЛАТНЫЕ 


**************** 


ОБЪЯВЛЕНИЯ 


ПРОДАЕМ 

— ШВЕЙНЫЕ МАШИНЫ. Тел.: 
(095) 208-00-58. - ' 

— Керамическая плитка (Ис¬ 
пания) и кондитерские изделия. 
Тел.: (095) 134-64-09. -у* 

— Бум. ленту для отеч. ’ и 
нмп. кассовых аппаратов. Тея.: 
(095) 367-91-44, 367-91-45, 

163-07-11. ,т' 

- А/м ГАЗ-3102 д.’ ГАЗ-33073. 
Г АЗ.3307 (мет. фургон) кисло¬ 
родный рукав 09 мм. Тел.: (095) 
137-01-48. 

— УАЗы-469 недорого оптом 
и • розницу, запчасти, двига¬ 
тели. Тел.: (8422) 34-97-37, 34- 

97-44, 34-90-93. ст. «Маквис». 

— ГАЗ-3307. Тел.: (095) 178- 
65-73. 

— Минипекарни, обор-е для 
них. Тел.: (095) 132-08-74, 135-87- 
13. 

— Морозильники Саратов 
135, Минск 131, холодильники 
Минск, оптом и в розницу. 
Тел.: (095) 212-81-62, 112-55-33. 

— Цейлонсний чай а 200 г 
упаковках. Помощь с достав- 
ной. Тел.: (095) 174-89-09. 174- 
83-79, 

— Новейшие средства само¬ 
защиты. Тел.: (095) 925-18-23. 

— Видеокассеты. Тел.: (095) 
208-84-40. 

автоматы. Тел.: 


— Сетну рабицу ячейкой 25,стальные эмалир. 7. Пылесосы 


грош 

(095) 943-14-38. 

— «НегЬаІіГе» — снижение ве¬ 
са. Тел.: (095) 359-30-24. 

— Щей. анг. мастифа; сило- 
болим. Тел.: (095) 175-62-46. 

— Установим д/пр-аа сахар, 
ваты. Тел.: (8632) 32-48-98 с 15 
до 21. 


— Иномарки. Тел.: 
19-28. 


(095) 495- 


— ИМП. Кассовые аппараты. 
Тел.: (095) 261-32-91. 

— Аудиокассеты и комплек¬ 
тующие от 50 до 350 р. Тел.: 
(3412) 25-91-44, (08535) 99-234. 

— ВОМВІВОМ. РАТВОМ. Тел.: 
(095) 158-88-11 

— Трубы «Перкинса» — 5.1 

течь ХПА-— ..— 

98422) 7-2: 


45, 50 мм. Форма оплаты лю¬ 
бая. Поставка вагонная, само¬ 
вывоз. Обращаться: 824070, 

г. Березове кий-1. Свердловская 
обл., а,я 102 МП «НИМБ». Тел.: 
(34369) 2-45-93. 2-23-00, 2-23-56. 

— Медикаменты (Индия) в 
большом ассортименте. Авто- и 
электропогрузчики н любые 
запчасти к ним (Болгария). 
Тел.: (095) 456-40-67, 456-71-27. 

Факс: 456-56-44. 

— Линолеум, лаки, краски, 
: кирпич, цемент, сантехнику, 
арматуру, пиломатериалы. Тел.: 
(095) 210-23-01, 216-73-61. 

— Автокраны «Ивановец», 
каток Ду-62, Ду-47, самосвалы 
МАЗ, экснаватор ЭО 3323, пи¬ 
лораму Р-63, пленку полиэтиле¬ 
новую, трактор «Владимирец» 
Т-25, двигатели на суперМАЗ, 
автогрейдер Дз-180. Телефон: 
(0852) 32-08-15. 25-99-86, фане: 
32-09-25, г. Ярославль. 

— Бензин. Поставка по жел., 
дор. Тел.: (8422) 36-97-81. 

ф Однокамерные холодильни¬ 
ки «Полюс-10» (объем 270 л.) 
оптом со склада а г. Кургане. 
Низние цены. Тел.: (35222) 
2-97-53. 


Двух 

(8462) 


моделей. Самар 


Тел.: 


Ф Хоз. мыло оптом. Тел.: 
258-05-11, 258-55-29. 


(095) 


:$ 6 . 


ф Фирма «Фортуна» реализу¬ 
ет со склада а Москве а/м Тав¬ 
рия, ам термоэлектрические 
холодильники, установки РОР- 
СОВН Т. Н. П. Тел.: (095) 493- 
62-40. 

ф Организация продает ВАЗ 
и АЗЛК. Тел.: (095) 202-12-22. 

ф Предлагаем концентраты 
фирмы ЭПѴ’5 (19 видов). Из 1 кг. 
концентрата от 250 до 1000 лит¬ 
ров напитка. Тел. в г. Кирове 
236-613. факс 244-710, 

ф Предлагаем со склада в 
Москве столовое сухое вино, 
игристое вино и шампанское 
известной фирмы «СіасоЬаххі» 
(Италия). Тел.: (095) 286-60-44. 

ф Государственное предприя¬ 
тие реализует новые ГАЗ-3307, 
ГАЗ-33073, (цены государствен¬ 
ные), УАЗ-ЗЗОЗ, УАЗ-31512 (до¬ 
говорные). Тел. я Чебоксарах: 
код 8350, т. 26-65-99, 26-33-11, 

25-87-67. 

ф Постоянные вагонные по¬ 
ставим на ваши ж/д реквизи¬ 
ты. 1. Керамич. облиц. плитка. 
2. Линолеум «теплый». 3. Стир, 
порошок совместного произ-ва. 
4. Двухкамерные холодильники 
«5ТІМ01.» 288/100 л совместно¬ 
го произ-ва. 5. Гаражи об.-раз- 
борн., металл 3 мм. 6. Ванны 


) 66-64-93, 66-65-3?,%,ф 32- 
79-30, ф. 325166 для «Юникс». 

♦ Издательство «Лизакс» 
предлагает по льготным ценам 
(сентябрь, октябрь) «Библиоте¬ 
ку школьника и абитуриента»: 
три сборника сочинений (№ 1 — 
век, № 2 — первая полови¬ 
на XX века, № 3 — вторая по¬ 
ловина XX века); материалы 
для экзаменов за курс девяти- 
летней и средней школы (в 
скобках первых указывается 
сборник за 9 класс, вторым — 
за 11) по литературе (И? 4. М? 5), 
русскому языку (№ 8), отече¬ 
ственной истории (№ 10, № 12 ), 
новой истории (№ 11), общест¬ 
воведению (№ 13), мировой ху¬ 
дожественной культуре (№ 14), 
географии (Н« 21, К? 22 ), биоло¬ 
гии (№ 23. № 24), химии <№ 25, 
Не 26). геометрии (№31. № 32). 
физике (№ 33, № 34), алгебре 

(№ 35) информатике (№ 36), 
астрономии (№ 37). Дополни¬ 
тельно издаются сборники «За¬ 
рубежная литература и лите¬ 
ратура русского зарубежья» 
(№ 6), «Пособие по литературе 
для учащихся 5—8 классов» 
(№ 7), «История Российского 
государства с древнейших вре¬ 
мен до 1917 года» (№ 9), «Крат¬ 
кая история русской филосо¬ 
фии XVIII — Ха веков» (№ 15), 
«Основы религиозных учений» 
(№ 16). Комплекты высылаются 
по мере их выхода в свет с 
сентября 1993 года по май 1994 
только в пределах России. 
Стоимость сборника — 500 
рублей. Адрес для перевода: 
Архангельск, Севкомбанк, МФО, 
103004, р/счет 000468736, «Ли¬ 
закс». В письмо с эаявной вло¬ 
жите квитанцию на соответст¬ 
вующую сумму и конверт с об¬ 
ратным адресом. Всем заказ¬ 
чикам, осуществившим пред¬ 
оплату, мы немедленно вышлем 
письменное подтверждение о 
получении квитанций и заказа. 
Адрес для письма: 163040, Ар¬ 
хангельск-40, а/я 60, «Лизакс». 


ПОКУПАЕМ 


— Нагр. знаки. 
458-85-66. 


Тел.: (095) 


. — Партию телефонов. Тел.: 
(095) 261-32-91. 

РАЗНОЕ 

— Книги о леч. мочой всех 
(!) бояез,— Масленников «На¬ 
питок богов» — 320 р., Армст¬ 
ронг «Живая вода» — 285, Ма¬ 
лахов «Уринотерапия» — 280, 
Митчел «Мочевая терапия» — 
275, СИСТЕМЫ ОЗДОРОВЛ.— 
Семеновой — 272 , Иознпрз ~ 


клопа — 170, используя кусок 
пенопласт., батарейку, прос¬ 
тую деталь, навсегда (!) унич- 
тож. тараканов — 260, избавле¬ 
ния от геморроя — 257, боро¬ 
давок — 225, мозолей — 179. 
Деньги высылать: 394055, Воро¬ 
неж, Черняховского, 6-53. Пути¬ 
лин Э. В.+ ваш конверт (н,пл — 
на 30% дор.). 

Самарский филиал Москов¬ 
ского межотраслевого институ¬ 
та медико-социальной реабили- 
тологии продолжает набор аби¬ 
туриентов на очное обучение по 
специальности- врач-реабнлито 
лог. На 1 курс зачисляются ли¬ 
ца с полным общим и специаль¬ 
ным средним образованием. 
Обучение платное На время 
обучения предоставляется об¬ 
щежитие. Прием документов до 
1 октября по адресу: 443099, 
г. Самара, ул. Куйбышева, 153, 
ком. 29. тел.: 33-68-27. 32-71-33. 

♦ Платежи Россия-Украина, 
Курс высокий. Харьков (0572) 
22-57-22. 22-43-05, 22-48-37 с 10 
До 17. 

♦ Иммиграция в Канаду: 
квалифицированная пятичасо¬ 
вая консультация (в Москве — 

17, 18, 19, 29. 30 сентября. 

•» 12 * октября — начало: 

10.00, 12.00, 16.00) и другие ус¬ 
луги (приглашения, адвокаты, 
бизнес, нац. и религ. общины, 
встреча, жилье). Предваритель¬ 
ная запись по понедельникам и 
пятницам по тел. в Тарту: 
(01434) 33-786, Ассоц. «ЭОК». 

♦ Предл. Уз зем. участка га 
строит, дома на две семьи с 
Анапе. Тел.: (86133) 2-14-24. 

Ф Сдам кв-ру. Тел.: ( 095 ) 465 - 
77-44. 

ф 3/п и визы для СНГ и При¬ 
балт. Офшор на Кипре. Тел 
(095) 286-43-49. 

Ф Помогу обналичить. Тел.: 
(095) 212-71-31, с 9.00 до 18.00. 

ф Вышлю акции игры. Выиг¬ 
рыш 30 млн. р. Заявка + мон- 
верт. 393210, Тамбовская обл., 
Рассказово, а/я 10. 

ф США Трудоустройство жен. 

30 — 55 л. домохоз., нянями, 
Тел.: (095) 385-97-41. 

ЗАЯВКИ НА ОБЪЯВЛЕНИЯ 
принимаем по тел. а Москва 
(095) 257-21-82, 257-25-68. 

ЗА СОДЕРЖАНИЕ 
объявлений редакция 
етеететяеиности не несет. 









































